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В современном мире наблюдается устойчивый рост спроса на экологически чистые продукты питания, который обусловлены повышением осведомленности потребителей о здоровом образе жизни и экологической безопасности. Картофель, являясь одним из основных продуктов питания, не является исключением из этой тенденции. Производство и продажа экологически чистого картофеля представляет собой перспективное направление агробизнеса, однако требует особого внимания к финансовой прозрачности и достоверности отчетности.
Актуальность темы исследования заключается в том, что финансовый результат деятельности организации является одним из элементом рыночной экономики. Целью любой коммерческой организации является получение прибыли и именно прибыль выступает в качестве конечного финансового результат работы компании. Поскольку современная система учёта и отчётности, не обеспечивает достаточной прозрачности условий формирования прибыли, необходимо исследовать правила его формирования, которые зависят от решений пользователей бухгалтерской отчётности. Следовательно, для её максимизации необходимо изучить источники её возникновения и факторы, воздействующие на неё. А также данные о финансовом положении организации являются главной составной частью управления её финансово-хозяйственной деятельностью. 
Такая информация пользуется наибольшим спросом среди различных её пользователей и обязательно учитывается при принятии любых управленческих решений. Важнейшей составной частью информации о финансовом положении организации являются данные о формировании финансовых результатов, возникающих в процессе хозяйственной деятельности коммерческих организаций.
Целью выпускной квалификационной работы является рассмотрение бухгалтерского учета, анализа и аудита финансовых результатов от продажи картофеля и разработке рекомендаций по их совершенствованию в                  ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ. Для достижения поставленной цели необходимо решить следующий ряд задач: 
1. Рассмотреть понятие финансовых результатов и их роль в деятельности предприятия, а также методы анализа финансовых результатов деятельности предприятия;
2. Дать краткую характеристику деятельности предприятия                    ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ;
3.  Изучить организацию бухгалтерского учета финансовых результатов и разработать идею по его совершенствованию.
4.  Провести аудит финансовых результатов от продажи картофеля в                      ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ.
Объектом исследования является ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ.
Предметом исследования работы выступает финансовые результаты от продажи картофеля в ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ.
В процессе работы были использованы следующие методы исследования: дедукция, индукция, экономический анализ, синтез, группировка, факторный анализ.
Теоретической базой исследования составили труды отечественных и зарубежных авторов в области экономики, финансов, анализа и диагностики финансово-хозяйственной деятельности, материалы экономических изданий и периодической печати. Информационную базу исследования составляют законы РФ, подзаконные нормативно-правовые акты, постановления правительства РФ и Республики Татарстан, Гражданский кодекс РФ, Налоговый кодекс РФ, статистические данные, материалы общероссийской и региональной печати, бухгалтерская финансовая отчетность                                ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ за 2020-2024 года.
Выпускная квалификационная работа состоит из введения, трех глав, выводов и предложений, списка использованных источников и приложений к работе.
Результаты исследования были апробированы на научно-практических конференциях с 2023 по 2025 годы:
-80-ая студенческая (региональная) научная конференция «Студенческая наука - аграрному производству» посвященной 100-летию Казанского государственного аграрного университета;
- Всероссийская (национальная) научно-практическая конференция молодых ученых «Актуальные проблемы бухгалтерского учета и аудита в условиях стратегического развития экономики».
По результатам исследования было опубликовано пять статей общим объемом 2 печатных листа.
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[bookmark: _Toc199526010]1.1 Сущность, значение и методы анализа финансовых результатов от продажи сельскохозяйственной продукции

Финансовые результаты от продажи сельскохозяйственной продукции играют основную роль в оценке эффективности работы сельскохозяйственных предприятий. В условиях современного рынка, где присутствует жесткая конкуренция, понимание формирования этих результатов является необходимым условием для успешного управления и стратегического развития сельскохозяйственных организаций.
Финансовые результаты представляют собой обобщающий показатель, который демонстрирует, насколько эффективно предприятие осуществляет свою финансовую деятельность. Обычно этот термин ассоциируется с прибылью или убытком, которые предприятие получает за определенный период времени, будь то месяц, квартал или год. При этом важно учитывать, что доходы включают не только выручку от продажи основной продукции, но и другие источники поступлений, такие как инвестиции, субсидии от государства и прочие финансовые активы. Расходы, в свою очередь, охватывают все затраты, связанные с функционированием предприятия. Это могут быть затраты на производство, включая семена, удобрения, средства защиты растений, а также затраты на аренду земли, оплату труда работников, налоги и другие обязательные платежи. 
Финансовые результаты являются не только индикатором текущей прибыльности, но и показателем финансовой устойчивости предприятия. Устойчивость бизнеса в аграрном секторе определяется способностью генерировать доходы в будущем, что, в свою очередь, зависит от множества факторов, включая рыночные условия, уровень конкуренции, спрос на продукцию и эффективность управления ресурсами. Эффективное управление финансовыми результатами требует как оперативного анализа текущей ситуации, так и стратегического планирования на долгосрочную  перспективу.
Таблица 1 - Определения авторов понятия «финансового результата» 
	Автор 
	Определение «финансового результата»

	С.В.Большаков [15, стр 512]
	Финансовый результат – объективная и превращённая хозяйственной практикой форма существования прибавочной стоимости. Эта форма основана на объективном сопоставлении денежных поступлений с денежными расходами. Не все денежные поступления и расходы формируют финансовый результат. Финансовый результат – часть реализованной стоимости, выраженной в денежной форме. Превращение объективного финансово-экономического содержания финансового результата в практические формы его выражения осуществляется через учёт и отчётность, т.е. установленный порядок формирования и отражения.

	Г. В. Савицкая [28, стр. 278]
	Финансовые результаты деятельности предприятия характеризуются суммой полученной прибыли и уровнем рентабельности.

	Н.А. Толкачева
[32 стр. 314]
	Под финансовым результатом она понимает прирост или уменьшение капитала организации в процессе финансово-хозяйственной деятельности за отчётный период, который выражается в форме общей прибыли (если организация функционировала успешно) или убытка.

	Дж. Хикс [33]
	Финансовый результат (прибыль) есть прирост в течение отчётного периода капитала (средств, вложенных собственниками). Соответственно убыток определяется как его уменьшение.

	Й. Шумпетер [34, стр. 28]
	Финансовый результат есть разница между выручкой и затратами фирмы, что является весьма распространенной моделью; прибыль (убыток) — это разность, образующаяся между входящим потоком средств и расходов (т.е. поток средств, вытекающих из организации).



Таким образом, финансовый результат является комплексным понятием, которое объединяет множество экономических категорий. Основывается на сопоставлении доходов и расходов, является важным показателем эффективности хозяйственной деятельности и может измеряться различными способами (прибыль, рентабельность, изменение капитала).
Процесс формирования финансовых результатов от продажи сельскохозяйственной продукции можно условно разделить на несколько ключевых этапов. Эти этапы охватывают весь производственно-коммерческий цикл предприятия — от планирования и организации производства до анализа итогов деятельности. Каждое звено цепи оказывает непосредственное влияние на конечный результат, поэтому для устойчивого роста прибыли необходимо системно управлять всеми процессами.
Таблица 2 - Этапы процесса формирования финансовых результатов от продажи сельскохозяйственной продукции
	Этапы
	Содержание этапа

	Первый этап
	Планирование производства. На этом этапе необходимо определить, какие культуры или продукты будут выращиваться в зависимости от рыночного спроса, климатических условий и доступных ресурсов. Правильное планирование позволяет минимизировать риски и повысить шансы на получение прибыли.

	Второй этап 
	Организация производственного процесса. Это включает в себя выбор технологий, закупку необходимых ресурсов и оборудования, а также управление трудозатратами. Эффективная организация производства позволяет снизить издержки и повысить качество продукции, что в конечном итоге сказывается на финансовых результатах.

	Третий этап 
	Реализация продукции. На этом этапе важно не только продать продукцию, но и сделать это с максимальной выгодой. Это требует знания рынка, умения вести переговоры и устанавливать долгосрочные отношения с покупателями. Важно также учитывать, что маркетинг играет ключевую роль в этом процессе. Эффективные маркетинговые стратегии могут значительно увеличить объемы продаж и, соответственно, финансовые результаты.

	Четвертый этап 
	Анализ полученных результатов. После завершения отчетного периода необходимо провести детальный анализ финансовых показателей, чтобы выявить сильные и слабые стороны деятельности предприятия. Это позволит не только оценить текущую прибыль, но и скорректировать планы на будущее. 

	Пятый этап 
	Стратегическое планирование на основе анализа. На этом этапе необходимо разработать стратегии, направленные на улучшение финансовых результатов. Это может включать в себя диверсификацию продукции, внедрение новых технологий, оптимизацию затрат и расширение рынков сбыта. Диверсификация в сельском хозяйстве предполагает разработку концептуальных решений, имеющих своей целью укрепление существующих сельхозпредприятий за счет предложения новых возможностей получения дохода. Это в свою очередь приведет к положительному финансовому результату.



Анализ финансового результата от продажи сельскохозяйственной продукции представляет собой важный инструмент для оценки эффективности работы аграрных предприятий. Этот процесс включает в себя систематическую оценку выручки и затрат, связанных с производством и реализацией товаров, что позволяет не только выявить текущие финансовые показатели, но и спланировать дальнейшую стратегию развития. Детальный анализ финансовых результатов может проводится с помощью определенных методов.
Таблица 3 - Методы проведения анализа финансовых результатов от продажи сельскохозяйственной продукции
	Методы проведения анализа
	Сущность методов 

	Вертикальный анализ
	В его основе итоговые показатели на отчётную дату принимаются равными 100%. Далее отдельные части (статьи) выражаются в виде процентов от целого. Так выясняется удельный вес каждой составляющей в общем результате

	Горизонтальный анализ
	Это сравнение данных на отчётную дату с данными за аналогичный прошедший период. Он помогает отследить скорость роста отдельных статей и выявить тенденции изменений.

	Сравнительный анализ
	Этот метод предполагает сравнение отдельных групп финансовых показателей (Между подразделениями компании за отчётный период, текущих и плановых значений, также сравнение с конкурентами и со средними показателями по отрасли)

	SWOT-анализ
	Позволяет оценить сильные и слабые стороны предприятия, а также возможности и угрозы внешней среды. Это стратегический инструмент, который помогает выявить ключевые факторы успеха и риски, влияющие на финансовую устойчивость. Пример: Сильная сторона — высокое качество продукции, слабая сторона — зависимость от погодных условий.

	Факторный анализ
	В этом методе исследуют влияние факторов на финансовый результат, как внутренних, так и внешних.



Факторный анализ финансовых результатов от продажи сельскохозяйственной продукции — один из наиболее важных методов в проведении анализа, так как позволяет выявить влияние различных факторов на итоговый финансовый результат, будь то прибыль или убыток. Основная особенность факторного анализа в сельском хозяйстве связана с множеством внешних и внутренних факторов, которые оказывают значительное воздействие на конечный результат. Особую сложность представляет учет природно-климатических условий, которые невозможно контролировать, но необходимо учитывать при планировании. Кроме того, важно учитывать сезонность производства, влияние государственной поддержки и колебания рыночных цен, которые могут существенно изменить уровень доходности. (рисунок 1):

Рис 1. - Факторы, влияющие на финансовый результат от продажи сельскохозяйственной продукции.
Производственно-технологические факторы связаны непосредственно с процессом выращивания и производства сельскохозяйственной продукции, к ним относятся:


Рис 2. - Производственно-технологические факторы
Рыночные факторы касаются условий, сложившихся на рынке сбыта сельскохозяйственной продукции.



Рис 3. – Рыночные факторы

Климатические условия и природные катаклизмы являются одними из важнейших факторов, определяющих успех или неудачу в сельском хозяйстве:
· Погода и климат. Засухи, наводнения, заморозки, аномальные температуры могут привести к значительным потерям урожая и снижению общего выхода продукции.
· Почва и водные ресурсы. Качество почвы, доступность воды для орошения напрямую влияют на урожайность и здоровье растений и животных.
· Пестицидные и гербицидные атаки. Наличие вредителей, болезней растений и сорняков требует значительных вложений в защиту урожая, что увеличивает производственные расходы.
Эффективность управления сельскохозяйственным предприятием играет важную роль в формировании финансовых результатов:


Рис 4.- Организационные и управленческие факторы
Макроэкономическое окружение и социальные процессы также оказывают влияние на сельское хозяйство:

Рис 5.- Социальные и экономические факторы
Кроме того, важно учитывать влияние внешних факторов на финансовые результаты. К таким факторам можно отнести изменения в законодательстве, экономическую ситуацию в стране и мире, колебания цен на сельскохозяйственную продукцию и сырье, а также климатические условия, которые могут существенно повлиять на урожайность и, соответственно, на доходы предприятия.
Финансовые результаты сельскохозяйственных предприятий подвержены влиянию множества внешних факторов. К ним относятся:
- Колебания цен на продукцию: Цены на сельскохозяйственные товары могут существенно изменяться в зависимости от спроса и предложения на рынке. Например, в условиях переизбытка продукции цены могут упасть, что негативно скажется на выручке.
- Сезонные изменения в спросе: Сельскохозяйственная продукция часто имеет ярко выраженный сезонный характер. Понимание сезонных колебаний спроса позволяет аграрным предприятиям планировать производственные циклы и оптимизировать запасы.
- Экономические условия: Макроэкономические факторы, такие как инфляция, изменение налоговой политики и валютные колебания, также оказывают значительное влияние на финансовые результаты. Например, рост цен на топливо может увеличить переменные затраты, что, в свою очередь, снизит прибыльность.
Для повышения финансовой устойчивости и конкурентоспособности аграрных предприятий необходимо разрабатывать и внедрять стратегии, направленные на оптимизацию финансовых показателей. Например, анализ затрат. Регулярный анализ затрат позволяет выявить неэффективные статьи расходов и оптимизировать производственные процессы. Внедрение современных технологий, таких как автоматизация и использование точного земледелия, может существенно снизить затраты.
Также может помочь диверсификация продукции. Разработка новых продуктов и выход на новые рынки помогают снизить риски, связанные с ценовыми колебаниями. Например, аграрные предприятия могут рассмотреть возможность переработки сырья, что позволит увеличить добавленную стоимость.
Улучшение маркетинга. Эффективные маркетинговые стратегии, направленные на привлечение клиентов и увеличение объемов продаж, играют важную роль в повышении выручки. Использование цифровых платформ для продаж, активное продвижение продукции через социальные сети и участие в выставках может значительно повысить узнаваемость бренда.
Финансовое планирование и прогнозирование. Разработка финансовых планов и прогнозов позволяет аграрным предприятиям заранее оценить возможные риски и подготовиться к изменениям на рынке. Это включает в себя оценку будущих объемов продаж, затрат и потенциальной прибыли.
Анализ финансового результата от продажи сельскохозяйственной продукции — это не просто оценка текущих финансовых показателей, но и стратегический инструмент, позволяющий аграрным предприятиям адаптироваться к изменяющимся условиям рынка. Понимание ключевых факторов, влияющих на финансовые результаты, и внедрение эффективных стратегий оптимизации помогут обеспечить устойчивое развитие и конкурентоспособность на рынке сельскохозяйственной продукции.
Таким образом, финансовые результаты от продажи сельскохозяйственной продукции являются комплексным показателем, который отражает не только текущую прибыльность, но и общую эффективность работы аграрного предприятия. Для достижения устойчивого роста и развития необходимо учитывать все аспекты, начиная от планирования и организации производства и заканчивая анализом и стратегическим планированием. Только комплексный подход к управлению финансовыми результатами позволит сельскохозяйственным предприятиям не только выживать в условиях рыночной экономики, но и достигать успеха в долгосрочной перспективе.
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Финансовый результат от продажи продукции формируется на основе двух ключевых показателей: выручки от реализации и себестоимости продукции. 
1. Выручка от реализации — это сумма денежных средств, полученных от конечных потребителей за проданные товары. Она зависит от объемов продаж и ценовой политики предприятия. В условиях динамичного рынка сельскохозяйственной продукции, где цены могут значительно колебаться, важно тщательно анализировать ценовые тенденции и адаптировать стратегии продаж.
2. Себестоимость продукции, которая включает в себя как фиксированные, так и переменные затраты. Фиксированные затраты — это расходы, которые не зависят от объема производства, такие как аренда земли, амортизация оборудования и зарплата административного персонала. Переменные затраты, напротив, изменяются в зависимости от объемов производства и включают затраты на семена, удобрения, топливо и рабочую силу. Правильная оценка этих затрат позволяет выявить слабые места в производственном процессе и оптимизировать его.
Согласно Положениям бухгалтерского учета ПБУ 9/99 «Доходы организации» и ПБУ 10/99 «Расходы организации» под доходами и расходами понимается соответственно увеличение либо уменьшение экономических выгод как результата поступления, либо выбытия активов организации (как денежных средств, так и другого имущества), погашения либо, напротив, роста обязательств, которые приводят к увеличению либо, наоборот, уменьшению капитала организации. Не относятся к доходам и расходам предприятия увеличение либо уменьшение капитала организации, связанные с довнесением либо, наоборот, уменьшением долей по решению участников общества.
В бухгалтерском учете доходов и расходов их разделяют на получаемые от обычной деятельности и прочие (рисунок 6).
Доходами от обычных видов деятельности является выручка от продажи продукции и товаров, поступления, связанные с выполнением работ, оказанием услуг.
К расходам от обычной деятельности относятся расходы, неразрывно связанные с осуществлением деятельности, указанной в уставе организации как основная. Эти же затраты, если они производились не по основному виду деятельности, указанному в уставе, относятся в учете к прочим расходам. В сумме расходов от обычной деятельности учитываются суммы материальных затрат, затрат по оплате труда, амортизационных отчислений, отчислений на социальные нужды и прочих затрат, непосредственно связанных с основной деятельностью предприятия. Доходы и расходы, которые не относятся к обычной деятельности, в учете относятся к прочим доходам и расходам предприятия.
 
Рис 6. – Классификация доходов и расходов по обычным видам деятельности
Признание доходов и расходов в бухгалтерском учете — важный элемент финансового учета, позволяющий точно отразить результаты деятельности предприятия. Существуют два основных метода признания доходов и расходов: кассовый метод и метод начисления.
Кассовый метод учета доходов и расходов предусматривает признание доходов и расходов в момент фактического движения денежных средств. Это означает, что доходы учитываются только после поступления денег на счет предприятия, а расходы фиксируются только после их фактической оплаты. Такой подход идеально подходит для малых предприятий и индивидуальных предпринимателей с небольшими оборотами, которые преимущественно работают с наличными средствами. Кассовый метод упрощает ведение учета, минимизирует необходимость в сложных расчетах и позволяет оперативно отслеживать финансовое состояние бизнеса. Это особенно важно для малых компаний, стремящихся к простоте и прозрачности управления, чтобы сосредоточиться на развитии и достижении своих целей. При использовании кассового метода доходы от продажи признаются в момент получения платежа от клиента, а расходы в момент осуществления платежа поставщику или подрядчику.

Рис 7. - Преимущества и недостатки кассового метода по учету доходов и расходов 
Метод начисления основывается на признании доходов и расходов в момент их возникновения, независимо от факта поступления или выплаты денег. Доходы признаются в момент выполнения обязательств перед клиентом (например, отгрузка товара), а расходы — в момент потребления ресурсов (например, списание материалов). Используется крупными компаниями и организациями, которые ведут активную торговую и инвестиционную деятельность. При использовании метода начисления доходы от продажи признаются в момент передачи права собственности на товар или предоставления услуги клиенту, а расходы в момент потребления ресурсов или получения услуг, даже если оплата еще не произведена.
 
Рис 8. - Преимущества и недостатки метода начисления по учету доходов и расходов 
Учет доходов и расходов организации отражается на счетах 90 «Продажи» и 91 «Прочие доходы и расходы». Аналитический учет ведется по видам товаров, работ или услуг. При необходимости учет можно дополнительно детализировать, что позволяет более точно анализировать и оптимизировать финансовые показатели. Такой подход особенно важен для управленческого учета, где требуется глубокий анализ и контроль для достижения стратегических целей организации.
Счёт 90 "Продажи" предназначен для обобщения информации о доходах и расходах, связанных с продажей товаров, выполнением работ или оказанием услуг. Этот счёт является активно-пассивным, что означает, что по дебету отражаются расходы, а по кредиту — доходы. Счёт 90 разбивается на несколько субсчетов, чтобы отдельно учитывать различные виды доходов и расходов, связанных с продажами. Обычно выделяют следующие субсчета, указанные в таблице 4.
Таблица 4 - Детализированная структура счёта 90 "Продажи"
	Субсчет 
	Содержание субсчета 

	90-1 "Выручка" 
	Предназначен для учёта выручки от продажи товаров, выполнения работ или оказания услуг.
По кредиту счёта 90-1 отражается выручка от продаж.

	90-2 "Себестоимость продаж"
	Используется для учёта себестоимости проданных товаров, выполненных работ или оказанных услуг.
По дебету счёта 90-2 списывается себестоимость проданного товара или выполненных работ.

	90-3 "Налог на добавленную стоимость (НДС)"
	Применяется для учёта НДС, включённого в выручку от продаж.
По кредиту счёта 90-3 отражается начисленный НДС с выручки.

	90-9 "Прибыль/убыток от продаж"
	Итоговый субсчёт, предназначенный для определения финансового результата от продаж.
По дебету счёта 90-9 списываются убытки от продаж.
По кредиту счёта 90-9 отражается прибыль от продаж.

	90-11 Акцизы"
	Используется для учёта акцизов, включаемых в цену некоторых видов товаров.
По кредиту счёта 90-11 отражается начисленная сумма акцизов.



Счёт 99 «Прибыли и убытки» в сельскохозяйственной организации необходим для обобщения информации о формировании конечного финансового результата деятельности организации в отчётном году. На счёте 99 в течение года отражаются прибыль или убыток от обычных видов деятельности (в корреспонденции со счётом 90 «Продажи»).
В бухгалтерском и налоговом учете конечный финансовый результат деятельности определяется как разница между доходами и расходами. Пожалуй, самым главным и существенным различием при определении бухгалтерской и налогооблагаемой прибыли является несоответствие определения и признания доходов и расходов в бухгалтерском и налоговом учете. Различия во многом возникают из-за нормативной базы, которой регулируется бухгалтерский и налоговый учет. Бухгалтерский учет регулируется ФЗ № 402-ФЗ «О бухгалтерском учете» и положениями по бухгалтерскому учету 9/99 «Доходы организации», 10/99 «Расходы организации». Налоговый учет опирается на нормы Налогового Кодекса РФ.
В соответствии с Налоговым кодексом РФ доходом признается экономическая выгода в денежной или натуральной форме, учитываемая в случае возможности ее оценки и в той мере, в которой такую выгоду можно оценить, и определяемая в соответствии с гл. 25 НК РФ. Понятия расходов в налоговом и бухгалтерском учете также отличаются. В налоговом учете расходы – это только обоснованные и документально подтвержденные затраты, осуществленные (понесенные) организацией, а в бухгалтерском – все затраты организации. Данные различия на практике приводят к разногласиям между бухгалтерским и налоговым учетом. 
Признание доходов в бухгалтерском учете исходит из фактов хозяйственной жизни, и относятся к тому отчетному периоду, в котором имели место, не зависимо от фактического поступления денежных средств, связанных с данными фактами. Признание доходов в налоговом учете исходит в основном не из фактов хозяйственной жизни, а из определения налоговой базы по налогу. Самым распространенным способом сокращения различий между бухгалтерским и налоговым учетом при признании расходов является выбор одинакового метода начисления амортизации
Таблица 5 - Методы начисления амортизации в бухгалтерском и налоговом учете
	Бухгалтерский учет (ФСБУ 6/2020)
	Налоговый учет (ст. 256 НК РФ)

	‒ линейный; 
‒ способ уменьшаемого остатка; 
‒ способ списания стоимости по сумме чисел лет срока полезного использования; 
‒ способ списания стоимости пропорционально объему продукции или работ
	‒ линейный; 
‒ нелинейный



Режим налогообложения играет решающую роль в учете доходов и расходов предприятия, существенно влияя на формирование финансового результата в бухгалтерском учете. Выбор налогового режима определяет, какие операции будут признаны доходами и расходами для целей налогообложения, а также какие методы учета будут применяться. Это, в свою очередь, влияет на налоговые обязательства, налоговые вычеты и, в конечном итоге, на чистую прибыль или убыток компании.
Таблица 6 - Влияние режима налогообложения предприятия на учет доходов и расходов, и финансовый результат в бухгалтерском учете
	Режим налогообложения 
	Влияние на учет доходов
	Влияние на учет расходов
	Влияние на финансовый результат 

	ЕСХН (Применяется исключительно сх организациями)
	 Как правило, доходы учитываются по кассовому методу, то есть в момент поступления денежных средств или иного имущества. Однако важно учитывать, что учитываются только доходы, непосредственно связанные с деятельностью, облагаемой ЕСХН (сельскохозяйственная продукция).
	Расходами считаются экономически обоснованные и документально подтвержденные затраты, связанные с производством и реализацией сельскохозяйственной продукции. Эти расходы принимаются к вычету только после их оплаты. Например, расходы на покупку семян, удобрений, заработную плату работникам, амортизацию оборудования и др. Есть ряд ограничений на признание некоторых видов затрат, таких как представительские расходы или покупка дорогостоящих активов (если они не связаны с основной деятельностью).
	Чистая прибыль предприятия, работающего на ЕСХН, будет зависеть от разницы между признанными доходами и расходами. Эта разница формирует налогооблагаемую базу для исчисления единого сельскохозяйственного налога.
Поскольку налоговая ставка на ЕСХН составляет всего 6%, применение данного режима позволяет значительно снизить налоговое бремя предприятия по сравнению с общей системой налогообложения.




Продолжение таблицы 6
	Режим налогообложения
	Влияние на учет доходов
	Влияние на учет расходов
	Влияние на финансовый результат

	ОСНО 
	Включают выручку от реализации товаров/услуг, прочие операционные и внереализационные доходы. Все доходы признаются на основе метода начисления, то есть в момент возникновения права на получение дохода.
	Расходы подразделяются на производственные, коммерческие, управленческие и прочие. Признание расходов происходит также методом начисления, когда возникает обязательство перед контрагентом.
	Определяется разницей между доходами и расходами после вычета всех налогов (налога на прибыль).

	УСН
	Признаются кассовым методом, то есть в момент получения денежных средств или иного имущества. Важно учитывать ограничения по видам доходов, включаемых в налогооблагаемую базу.
	Список допустимых расходов ограничен (например, затраты на приобретение основных средств, материалов, оплату труда и пр.). Признание расходов возможно только при выполнении определенных условий (оплата, документальное подтверждение).
	 Зависит от выбранного объекта налогообложения ("доходы минус расходы" или "доходы"). Для первого варианта разница между доходами и расходами определяет сумму единого налога.



Одной из главных целей предприятия является получение дохода. В связи с этим процесс развития продаж играет не мало важную роль. Развитие процесса продаж в современных условиях характеризуется рядом ключевых тенденций, среди которых особое внимание уделяется качеству продукции, экологическим стандартам и расширению каналов сбыта. 
· Стремление производителей повысить качество продукции. Одним из главных факторов успеха в современном мире является стремление производителей улучшить качество своей продукции. Потребители становятся всё более требовательными и предпочитают товары, соответствующие высоким стандартам качества, безопасности и экологичности. Особенно это касается продуктов питания, таких как картофель. Например, производители стремятся выращивать экологически чистый картофель, используя органические удобрения и избегая пестицидов. Такой продукт позиционируется как полезный для здоровья и окружающей среды, что привлекает сознательных потребителей, готовых платить больше за качественные продукты.
· Экологически чистое производство. Производители активно продвигают идею устойчивого сельского хозяйства, что становится важным конкурентным преимуществом. Введение стандартов экологической сертификации помогает подтвердить качество продукции и завоевать доверие покупателей. Например, сертификация "органик" подтверждает, что картофель был выращен без использования синтетических химикатов, что повышает его ценность на рынке.
· Новые каналы продаж. Помимо традиционного ритейла, современные производители ищут новые способы доставки своей продукции потребителям. Один из примеров — онлайн-продажи через собственные веб-сайты или платформы электронной коммерции. Покупатели получают возможность заказать картофель прямо домой, выбирая между различными сортами и вариантами упаковки. Также набирает популярность концепция прямых поставок от фермера к столу потребителя. Фермерские рынки и кооперативы позволяют покупателям приобрести свежие овощи напрямую у производителя, минуя посредников. Это сокращает цепочку поставок и поддерживает местных фермеров.
· Инновационные технологии в сельском хозяйстве. Современные агротехнологии играют важную роль в повышении урожайности и улучшении качества продукции. Использование автоматизированных систем полива, точного земледелия и беспилотников для мониторинга полей позволяет оптимизировать ресурсы и минимизировать воздействие на окружающую среду. Кроме того, инновации в упаковке и хранении помогают продлить срок годности продукции, снижая потери и повышая её привлекательность для розничных сетей и конечных потребителей.
· Маркетинг и брендинг. Для успешного продвижения качественной продукции важны маркетинговые стратегии и брендинг. Производители инвестируют в разработку уникальных торговых марок, подчеркивающих экологичность и высокое качество продукта. Эффективные кампании в социальных сетях и традиционные медиа привлекают внимание целевой аудитории и формируют лояльность к бренду.
· Образовательные инициативы. Многие производители организуют образовательные программы и мероприятия, направленные на повышение осведомленности потребителей о преимуществах экологически чистой продукции. Семинары, мастер-классы и дегустации помогают формировать устойчивый спрос на высококачественную продукцию.
· Локализация производства. Тренд на локальную продукцию также способствует развитию продаж. Покупатели всё чаще отдают предпочтение местным производителям, поддерживая экономику своего региона и получая свежую продукцию. Местные фермы могут использовать эту тенденцию для укрепления позиций на рынке.
Все это вызывает необходимость развития методик учета процесса продажи продукции.
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Аудит финансовых результатов играет ключевую роль в обеспечении доверия к финансовой отчетности предприятий, производящих экологически чистый картофель. Качественный аудит позволяет не только подтвердить достоверность финансовых показателей, но и выявить потенциальные риски и резервы для повышения эффективности деятельности. Вместе с тем, аудит финансовых результатов в данной сфере имеет ряд специфических особенностей, обусловленных как характеристиками сельскохозяйственного производства, так и требованиями к экологически чистой продукции.
Целью проведения аудита финансовых результатов от продажи продукции является обеспечение достоверности бухгалтерской отчётности, касающейся доходов и расходов от реализации товаров или услуг. Этот процесс направлен на подтверждение правильности учёта выручки, себестоимости проданных товаров, а также различных затрат, связанных с продажей. Основными задачами аудита являются:
· Проверка признания выручки: Необходимо убедиться, что выручка признана в правильный период и соответствует стандартам бухгалтерского учёта.
· Анализ себестоимости реализованной продукции: Следует оценить правильность расчёта себестоимости, включающей прямые и косвенные затраты.
· Оценка коммерческих и административных расходов: Коммерческие и административные расходы должны быть обоснованно отнесены к соответствующему периоду.
· Контроль за запасами: Нужно определить правильность учёта остатков готовой продукции и соответствие данных инвентаризации.
· Определение валовой прибыли: Рассчитать разницу между выручкой и себестоимостью проданной продукции.
· Анализ операционной прибыли: Определить операционную прибыль после вычитания операционных расходов.
· Сравнение с бюджетами и прогнозами: Фактические показатели сравниваются с запланированными результатами для выявления отклонений.
· Документирование процесса: Ведётся подробный отчет по результатам аудита, включая описание выявленных нарушений и рекомендаций.
Аудит финансовых результатов от продажи продукции регулируется различными стандартами и законодательными актами, обеспечивающими правовую основу для проведения проверок и соблюдения требований к качеству аудиторских услуг. К основным документам относятся:
1. Федеральный закон № 307-ФЗ "Об аудиторской деятельности": Определяет основные принципы и правила осуществления аудиторской деятельности в РФ. Устанавливает требования к независимости аудиторов, их квалификации и ответственности перед клиентами.
2. Международные стандарты аудита (МСА): Используются для обеспечения единого подхода к проведению аудитов на международном уровне.
3. Стандарты аудиторской деятельности (САД): Разрабатываются профессиональными организациями и применяются наряду с международными стандартами. Описывают конкретные методики и подходы к выполнению аудиторских заданий.
4. Гражданский кодекс РФ: Регулирует общие положения о договоре оказания аудиторских услуг и ответственность сторон.
5. Налоговый кодекс РФ:Важен для понимания налоговых аспектов, влияющих на финансовый результат, особенно в части налога на прибыль организаций.
Аудит финансовых результатов от продажи продукции играет важную роль в обеспечении надежности и достоверности финансовой отчетности компаний. Он служит инструментом контроля и поддержки принятия решений, способствуя повышению эффективности бизнеса и укреплению доверия среди заинтересованных сторон.
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ООО «Агрофирма «Кырлай» была зарегистрирована 8 декабря 2003 года на базе бывших шести хозяйствах и охватывает территорий десяти населенных пунктов. Единственным учредителем является Каримова Илхамия Гарифулловна и уставный капитал составляет 10 000 рублей. Генеральным директором является Каримов Марат Габделхаевич. Основным видом деятельности предприятия принято считать смешанное сельское хозяйство, так как в структуре ООО «Агрофирма «Кырлай» два основных направления: растениеводство с частичной переработкой и животноводство молочного направления.
Так  как в ООО «Агрофирме «Кырлай» основным видом деятельности является смешанное сельское хозяйство, то растениеводство считается неотъемлемой частью этой деятельности. Под растениеводством подразумевается выращивание сельскохозяйственных культур определённых сортов. 
Таблица 7 – Анализ состава и структуры земельных угодий в 			ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ за 2020-2024 гг.
	Виды угодий 
	Площадь, га
	Структура, %
	В среднем по РТ за 2024 год

	
	2020
	2021
	2022
	2023
	2024
	2020
	2021
	2022
	2023
	2024
	Площадь, га
	Структура, %

	Пашня 
	10272
	10272
	10046
	10062
	9492
	93,6
	94,6
	94,5
	94,5
	94,2
	6236
	89,8

	Пастбища
	395
	30
	30
	30
	30
	3,6
	0,3
	0,3
	0,3
	0,3
	504
	7,3

	Многолетние насаждения
	144
	144
	144
	144
	144
	1,3
	1,3
	1,4
	1,4
	1,4
	-
	-

	Итого сельхозугодий
	10811
	10446
	10220
	10236
	9666
	98,5
	96,2
	96,1
	96,1
	95,9
	6945
	100

	Пруды и водоемы
	18
	18
	18
	18
	18
	0,2
	0,2
	0,2
	0,2
	0,2
	-
	-

	Лесные насаждения 
	142
	142
	142
	142
	142
	1,3
	1,3
	1,3
	1,3
	1,4
	-
	-

	Прочие земли 
	-
	256
	256
	256
	256
	-
	2,4
	2,4
	2,4
	2,5
	-
	-

	Всего земель 
	10971
	10862
	10636
	10652
	10082
	100
	100
	100
	100
	100
	7184
	-

	Процент распаханности 
	-
	-
	-
	-
	-
	95
	98,3
	98,3
	98,3
	98,2
	-
	-


Общая площадь сельскохозяйственных угодий за рассматриваемый период постепенно сокращается с 10 811 га в 2020 году до 9 666 га в 2024 году, что отражает тенденцию к уменьшению сельхозугодий. Пашня составляет основную часть угодий — более 90% площади, при этом её площадь снижается с 10 272 га в 2020 году до 9 492 га в 2024 году, а доля в структуре уменьшается с 93,6% до 94,2%.

Рис 9. - Состав земельных угодий в ООО Агрофирма «Кырлай» в 2024 г
Площадь пастбищ стабильна и очень низка — около 30 га, что составляет менее 0,3% от общей площади, что свидетельствует о малом развитии пастбищного хозяйства.  Многолетние насаждения и лесные насаждения занимают небольшие стабильные площади (около 144 га и 142 га соответственно), с долей около 1,3–1,4%, что говорит о сохранении этих зон без значительных изменений.  Прочие земли появляются в статистике с 2021 года и занимают около 256 га (2,4–2,5%), возможно, это свидетельствует о перераспределении земель для других нужд.  Процент распаханности удерживается на очень высоком уровне — около 98%, что указывает на эффективное использование пашни. В среднем по региону Татарстана за 2024 год общая площадь сельхозугодий меньше (6 945 га), а доля пашни составляет 89,8 %, что свидетельствует о более высоком проценте использования площади сельхозугодий в районе, чем в среднем по региону. В целом, данные отражают постепенное сокращение сельхозугодий, при этом пашня остаётся доминирующим видом использования земли, а структура угодий демонстрирует стабильность и высокую степень использования пашни.
Таблица 8 – Стоимость и структура товарной продукции в 				ООО «Агрофирма «Кырлай» за 2020-2024 гг. 
	Виды товарной продукции 
	Стоимость, тыс. руб.
	Структура, %
	В среднем за 5 лет.

	
	2020
	2021
	2022
	2023
	2024
	2020
	2021
	2022
	2023
	2024
	Тыс.руб
	Проценты к итогу, %

	Зерно
	970
	630,3
	647,5
	253,4
	632,6
	14,5
	14,4
	14,4
	5,3
	12,1
	626,8
	12,1

	Картофель
	3913,9
	2011,8
	1928,5
	1792,5
	1890,8
	58,4
	45,9
	42,8
	37,6
	36,2
	2307,5
	44,2

	Молоко
	1468,3
	1316,9
	1367,6
	2305,8
	2372,5
	21,9
	30,1
	30,4
	48,4
	45,4
	1766,2
	35,2

	Мясо КРС 
	350,8
	421,8
	559,2
	414
	327,9
	5,2
	9,6
	12,4
	8,7
	6,3
	414,7
	8,4

	Итого 
	6703
	4380
	4502,8
	4765,7
	5223,8
	100
	100
	100
	100
	100
	5115,2
	100



Общая стоимость товарной продукции за анализируемый период увеличилась с 6 703 тыс. руб. в 2020 году до 5 223,8 тыс. руб. в 2024 году, однако наблюдается колебание цен, особенно в 2023 году с пиковым значением 4 765,7 тыс. руб.  Зерно, несмотря на колебания, составляет небольшую долю в структуре — в среднем около 12,1% за 5 лет. В 2023 году его стоимость значительно упала до 253,4 тыс. руб., что свидетельствует о проблемах в производстве или рыночной ситуации.  Продукция картофеля была наиболее стабильной, однако её доля в стоимостной структуре снижается с 58,4% в 2020 году до 36,2% в 2024 году. Это может означать диверсификацию производства или уменьшение интереса к этой культуре в отчетном периоде. Молоко демонстрирует положительную динамику: его стоимость выросла с 1 468,3 тыс. руб. в 2020 году до 2 372,5 тыс. руб. в 2024 году. Доля молока возросла от 21,9% до 45,4%, что показывает увеличение акцента на животноводство. Мясо КРС показывает нестабильные результаты, начиная с 350,8 тыс. руб. в 2020 году и достигая пика в 559,2 тыс. руб. в 2022 году, но затем падает до 327,9 тыс. руб. в 2024 году. Его доля также варьируется, что может указывать на колебания в производстве или спросе. Таким образом специализация предприятия картофелеводческое с развитым молочным скотоводством.

 Рис 10. – Динамика роста цен на товарную продукцию в ООО Агрофирма «Кырлай» за 2020-2024 гг
Общая стоимость продукции показывает колебания, что требует дальнейшего анализа для определения причин этих изменений. Для полной характеристики ниже представлен расчет коэффициента специализации ООО «Агрофирмы «Кырлай». 
Кс= 100/ (Σ Удi(2n-1)) где:
· Удi - удельный вес товарной продукции отдельных отраслей;
·  n- порядковый номер вида товарной продукции в ранжированном ряду по удельному весу в сумме выручки от реализации, начиная с наивысшего.
 Кс=100/(44,2(2*1-1)+43,6(2*2-1)+12,1(2*3-1))= 100/235,5=0,4
Коэффициент специализации организации составляет 0,4, что свидетельствует о среднем уровне специализации. Данный показатель тесно связан с понятием основных средств производства, которые в экономическом контексте представляют собой долгосрочные материальные активы, применяемые в производственном цикле в течение не менее одного отчетного периода. Основные производственные фонды характеризуются способностью многократного воспроизводства своей стоимости в процессе эксплуатации при сохранении своей физической формы.
К основным производственным фондам относятся те основные средства, которые непосредственно участвуют в процессе производства продукции (активные основные фонды), а также те фонды, которые в процессе производства продукции не участвуют, но необходимы для создания нормальных условий для функционирования активных основных фондов. В ООО «Агрофирма «Кырлай» к основным производственным фондам относятся совокупность цехов и производственных подразделений, производственный и хозяйственный инвентарь, земельные участки, находящиеся на балансе предприятия, а также многолетние насаждения, молокопроводы, танки-охладители молока закрытого типа, мобильные миксеры-кормораздатчики, грузовые автомобили, зерноуборочные и кормоуборочные комбайны, самоходные косилки, свекло- и картофелеуборочные машины, колесные и гусеничные тракторы и др. Наличие и состояние этих средств оказывает прямое влияние на эффективность производственного процесса, себестоимость продукции и объемы выпуска. Высокая степень оснащенности предприятия современной техникой способствует снижению трудоемкости работ и повышению урожайности. Кроме того, регулярное обновление и модернизация основных фондов позволяет поддерживать стабильный уровень производительности и конкурентоспособности. Анализ обеспеченности предприятия основными средствами в ООО «Агрофирма «Кырлай» представлен ниже в таблице 9.

Таблица 9 – Анализ обеспеченности предприятия основными средствами в ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ за 2020-2024 гг.
	Показатели 
	Годы
	Темпы роста, %
	В среднем по РТ за 2024 год

	
	2020
	2021
	2022
	2023
	2024
	2024 к 2020
	

	Среднегодовая стоимость основных производственных фондов сельскохозяйственного назначения, тыс.руб.
	335913
	346642
	378271
	400590
	507512
	151,1
	664772

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	Сумма энергетических мощностей, л. с 
	15330
	15335
	15715
	15935
	17210
	112,3
	9009

	Число среднегодовых работников, чел.
	92
	95
	98
	154
	147
	159,8
	80

	Площадь сельскохозяйственных угодий, га 
	10 811
	10 302
	10220
	10236
	9666
	89,4
	6945

	Площадь пашни. га 
	10272
	10272
	10046
	10062
	9492
	92,4
	6236

	Фондооснащенность на 100 га сельскохозяйственных угодий, тыс. руб
	3107
	3365
	3701
	3914
	5250
	168,9
	9572

	Фондовооруженность на 1 работника, тыс. руб
	3651
	3649
	3859
	2601
	3452
	94,5
	8275,6

	Энергооснащенность на 100 га пашни, л. с
	149
	149
	156
	158
	181
	121,5
	144,5

	Энерговооружённость на 1 работника, л. с
	167
	161
	160
	104
	117
	70,1
	112,2


 
В 2024 году наблюдается значительный рост стоимости основных производственных фондов, составивший 151,1% по сравнению с предыдущим годом. Это указывает на активные инвестиции в развитие и модернизацию производства. Сумма энергетических мощностей увеличилась на 12,3% в 2024 году. Это положительный сигнал для повышения производительности и эффективности работы предприятия. Количество среднегодовых работников в 2024 году уменьшилось до 147, однако рост на 59,8% по сравнению с 2020 годом говорит о том, что компания смогла обеспечить высокую производительность с меньшим числом работников. Площадь сельскохозяйственных угодий снизилась, что составило 89,4% к предыдущему году, аналогичная ситуация наблюдается и с площадью пашни. Это может указывать на возможные оптимизации в использовании земли или сокращение посевных площадей. Фондооснащенность на 100 га угодий значительно возросла (168,9%), а вот фондовооруженность на 1 работника (94,5%) показала снижение, что может свидетельствовать о снижении нагрузки на работников. Энергооснащенность на 100 га пашни в 2024 году выросла на 21,5%, что говорит о более эффективном использовании энергетических ресурсов. Однако, в то же время, энерговооружённость на 1 работника снизилась до 70,1%, что может указывать на необходимость улучшения условий работы или уровня автоматизации.
Таблица 10 – Анализ использования трудовых ресурсов в 				ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ за 2020-2024 гг.
	Показатели 
	Годы 
	В среднем по РТ за 2024 год

	
	2020
	2021
	2022
	2023
	2024
	

	Среднегодовая численность работников, чел. 
	92
	95
	98
	154
	147
	86

	Годовой запас труда, тыс. чел-час
	176,6
	182,9
	188,7
	296,5
	282,2
	157

	Фактически отработано всеми работниками тыс. чел-час 
	192
	199,7
	199,7
	315,2
	298,1
	166

	Уровень использования запаса труда, %
	108,7
	109,2
	105,9
	106,3
	105,6
	106,3



Эффективность сельскохозяйственного труда и производства в целом непосредственно зависит от наличия, уровня квалификации и степени использования трудовых ресурсов. Анализ использования трудовых ресурсов является важным аспектом для оценки эффективности работы организаций и предприятий. Правильное управление трудовыми ресурсами способствует повышению производительности, снижению затрат и улучшению качества продукции.
Среднегодовая численность работников увеличивалась до 2023 года, достигнув пика в 154 человека.   В 2024 году численность снизилась до 147 человек, что может указывать на оптимизацию или изменения в стратегии компании. Годовой запас труда в 2024 году остался на высоком уровне, но немного ниже максимального значения в 2023 году.  Количество фактически отработанных часов в 2024 году уменьшилось по сравнению с 2023 годом, но все еще остается значительным.  Уровень использования запаса труда в 2024 году составил 105,6%, что указывает на эффективное использование рабочего времени.  В целом, уровень эффективности использования рабочего времени сохраняется на высоком уровне, несмотря на снижение численности сотрудников.
Анализ использования трудовых ресурсов неразрывно связан с уровнем интенсивности и экономической эффективностью интенсификации Сбалансированное использование трудовых ресурсов, капитальных вложений и современных технологий является ключом к повышению эффективности и устойчивости аграрного сектора
По данным таблицы 11 «Уровень интенсивности и экономическая эффективность интенсификации в ООО «Агрофирма «Кырлай»» на 100 га сельхозугодий наблюдается рост всех ключевых показателей интенсивности. Увеличение стоимости основных средств с 3107,1 тыс. руб. в 2020 году до 5250,4 тыс. руб. в 2024 году заслуживает внимания. Это свидетельствует о значительном наращивании капитальных вложений, что может быть связано с модернизацией сельского хозяйства. Производственные затраты также увеличиваются, достигнув 8936,4 тыс. руб. в 2024 году. Это указывает на необходимость повышения цен на продукцию и управления затратами для поддержания рентабельности. Затраты труда и энергетических ресурсов оставались относительно стабильными, однако в 2024 году затраты труда выросли до 3,1 тыс. чел.-час., что может свидетельствовать о необходимых изменениях в трудозатратах для повышения эффективности. Повышение объемов капитальных вложений, в том числе в технику и оборудование, способствует автоматизации ряда производственных процессов. Это, в свою очередь, может привести к перераспределению трудовых ресурсов и увеличению потребности в более квалифицированном персонале. Также важно учитывать влияние факторов внешней среды, таких как изменение цен на топливо и материалы, которые напрямую влияют на себестоимость. Рост энергетических ресурсов на 100 га сельхозугодий указывает на более активное применение техники и энергоемких технологий. Однако это требует эффективного контроля энергопотребления и внедрения энергосберегающих решений. 
Таблица 11 – Уровень интенсивности и экономическая эффективность интенсификации в ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ за 2020-2024 гг.
	[bookmark: _Hlk198978995]Показатели
	Годы
	В среднем по РТ за 2024 год

	
	2020
	2021
	2022
	2023
	2024
	

	Уровень интенсивности

	Приходится на 100 га сельхозугодий:
основных средств, тыс. руб.
	3107,1
	3364,8
	3 701,2
	3913,5
	5250,4
	0,8

	производственных затрат, тыс. руб.
	6 671,6
	6486,6
	8123,7
	7587,6
	8936,4
	1,2

	затрат труда, тыс. чел.-час.
	1,8
	1,9
	1,9
	3,1
	3,1
	-

	энергетических ресурсов, л.с.
	141,8
	148,8
	153,7
	155,6
	178
	-

	Экономическая эффективность интенсификации

	Выход валовой продукции на:
100 га сельхозугодий, тыс.  руб.
	171,1
	113
	208,9
	2546,9
	216,7
	1518,4

	100 рублей основных средств, руб.
	5,5
	3,4
	5,6
	65,1
	4,1
	15,9

	100 рублей издержек производства, руб.
	2,6
	1,7
	2,6
	33,5
	2,4
	23,3

	1 среднегодового работника, тыс. руб.
	201,9
	122,5
	217,9
	1692,9
	142,5
	1312,8

	Сумма прибыли (убытка) на:
100 га сельхозугодий, тыс. руб.
	204,5
	125,3
	346,8
	242,1
	445,4
	810,3

	100 рублей основных средств, руб.
	6,7
	3,7
	9,3
	6,2
	8,5
	8,5

	100 рублей издержек производства, руб.
	3,1
	1,9
	4,2
	3,2
	4,5
	12,4

	1 среднегодового работника, тыс. руб.
	240,3
	135,8
	361,7
	160,9
	292,8
	700,6

	Уровень рентабельности (убыточности) продукции, %
	5,9
	3,9
	10,1
	7,3
	10,6
	17,2



Что касается экономической эффективности интенсификации выход валовой продукции на 100 га сельхозугодий в 2024 году показывает незначительное снижение по сравнению с 2023 годом, составив 216,7 тыс. руб. Это может быть признаком проблем в агроэкономике или сезонных факторов, повлиявших на урожай. Соотношение выхода валовой продукции к основным средствам и издержкам производства продемонстрировало снижение, что может указывать на ухудшение экономической эффективности, несмотря на рост затрат. Сумма прибыли на 100 га сельхозугодий в 2024 году значительно возросла до 445,4 тыс. руб., что является позитивным сигналом несмотря на предшествующие два года, когда прибыль снижалась. Уровень рентабельности продукции увеличился до 10,6% в 2024 году, что подтверждает улучшение финансовых показателей предприятий, однако ещё не достиг уровня 2022 года (10,1%). В общем, данные показывают тенденцию к росту вложений и затрат, однако выход продукции и рентабельность не всегда следуют этому росту. Это требует более глубокого анализа причин неэффективности и поиска путей оптимизации. Существует необходимость в улучшении управления затратами и внедрении новых технологий для повышения производительности и конкурентоспособности сельскохозяйственного сектора.
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Анализ финансового состояния, связанного с продажей картофеля, представляет собой комплексную оценку совокупности финансовых показателей, характеризующих данный вид экономической деятельности. Этот анализ направлен на выявление уровня прибыльности, рентабельности и финансовой устойчивости бизнеса. Для проведения самостоятельного исследования финансового состояния ООО «Агрофирма "Кырлай"» были применены методы вертикального и горизонтального анализа бухгалтерского баланса, а также отчета о финансовых результатах организации.
Таблица 12 – Вертикальный и горизонтальный анализ активов предприятия ООО «Агрофирмы «Кырлай» Арского района РТ за 2022-2024 гг.
	Наименование показателя
	коды
	2022
	2023
	2024
	Темпы роста, %
	Темпы прироста, %
	Структура, %

	
	
	
	
	
	
	
	2022
	2022
	2022

	АКТИВ

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

	Основные средства
	1150
	378271
	400590
	507512
	134,2
	34,2
	66,3
	68,1
	70,6

	ИТОГО по разделу I
	1100
	378271
	400590
	507512
	134,2
	34,2
	66,3
	68,1
	70,6

	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

	Запасы
	1210
	157737
	162561
	156944
	99,5
	-0,5
	27,6
	27,6
	21,8

	НДС
	1220
	12 013
	- 
	- 
	- 
	- 
	- 
	- 
	- 

	Дебиторская задолженность
	1230
	31612
	22524
	41404
	130,9
	30,9
	5,5
	3,8
	5,8

	Денежные средства и денежные эквиваленты
	1250
	3330
	2599
	509
	15,3
	-84,7
	0,6
	0,4
	0,1

	ИТОГО по разделу II
	1200
	192679
	187684
	210870
	109,4
	9,4
	33,7
	31,9
	29,4

	БАЛАНС
	1600
	570950
	588274
	718382
	125,8
	25,8
	100
	100
	100


В 2023 году зафиксировано значительное увеличение основных средств на 34,2%, что свидетельствует о существенных долгосрочных инвестициях компании. Эта тенденция сохраняется и в 2024 году, когда рост данного показателя составил аналогичные 34,2%. Такая динамика указывает на стратегическую направленность организации на капиталоемкое развитие и модернизацию производственных мощностей. В структуре активов доля внеоборотных активов увеличилась до 70,6% к концу 2024 года, что свидетельствует о повышении доли долгосрочных инвестиций в общий портфель активов компании. Анализ динамики запасов показывает их незначительное снижение на 0,5% в 2024 году. Этот факт может быть интерпретирован как результат оптимизации управления запасами, что свидетельствует о более эффективном управлении оборотным капиталом и стремлении компании к минимизации неликвидных активов. Значительный рост дебиторской задолженности на 30,9% в 2024 году свидетельствует о расширении кредитной политики компании и увеличении объемов продаж в кредит. Это может быть обусловлено как ростом доверия со стороны клиентов, так и стратегическим решением компании по увеличению рыночной доли за счет предоставления более гибких условий финансирования. Однако значительное снижение денежных средств на 84,7% в 2024 году вызывает серьезные опасения относительно ликвидности компании. Такой резкий отток денежных ресурсов может указывать на проблемы в оперативном управлении оборотным капиталом, возможные трудности с погашением краткосрочных обязательств или необходимость значительных капитальных вложений, не обеспеченных достаточными финансовыми ресурсами. Несмотря на вышеуказанные вызовы, общая сумма активов компании увеличилась на 25,8% в 2024 году, что свидетельствует о положительной динамике развития бизнеса. Этот рост обусловлен преимущественно увеличением внеоборотных активов, что подтверждает стратегическую направленность компании на долгосрочное развитие и капиталоемкие проекты. В организации наблюдается проблема управления оборотными активами, в частности, денежными средствами, несмотря на увеличение объема долгосрочных инвестиций. Для устранения данной проблемы рекомендуется разработать и внедрить стратегию оптимизации управления ликвидностью и оборотным капиталом, направленную на повышение эффективности использования финансовых ресурсов.
Таблица 13 – Вертикальный и горизонтальный анализ пассивов предприятия ООО «Агрофирмы «Кырлай» Арского района РТ за 2022 – 2024 гг.
	Наименование показателя
	Коды
	На 31 декабря 2022 г.
	На 31 декабря 2023 г.
	На 31 декабря 2024 г.
	Темпы роста, %
	Темпы прироста, % 
	Структура, %

	
	
	
	
	
	
	
	2022
	2023
	2024

	ПАССИВ

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ

	Уставный капитал 
	1310
	10
	10
	10
	100
	0
	0,001
	0,001
	0,001

	Нераспределенная прибыль 
	1370
	161690
	171503
	184609
	114,2
	14,2
	28,3
	29,2
	25,7

	ИТОГО по разделу III
	1300
	161700
	171513
	184619
	114,2
	14,2
	28,3
	29,2
	25,7

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

	Прочие обязательства (лизинг)
	1450
	259004
	240731
	365272
	141,0
	41,0
	45,4
	40,9
	50,8

	ИТОГО по разделу IV
	1400
	263779
	240731
	365272
	138,4
	38,5
	46,2
	40,9
	50,8

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

	Заемные средства
	1510
	51930
	39990
	31692
	61,0
	-38,9
	9,1
	6,8
	4,4

	Кредиторская задолженность
	1520
	85663
	135102
	133577
	155,9
	55,9
	15,0
	22,9
	18,5

	Доходы будущих периодов
	1530
	7878
	938
	3222
	40,8
	-59,1
	1,4
	0,2
	0,4

	ИТОГО по разделу V
	1500
	145471
	176030
	168491
	115,8
	15,8
	25,5
	29,9
	23,5

	Баланс
	1700
	570950
	588274
	718382
	125,8
	25,8
	100
	100
	100



Уставный капитал компании остается неизменным, что свидетельствует об отсутствии новых внешних инвестиций и может быть обусловлено стратегией самофинансирования. Нераспределенная прибыль демонстрирует устойчивый рост, увеличившись на 14,2% в 2023 году и на 7,6% в 2024 году. Это свидетельствует о стабильном финансовом развитии компании и эффективном управлении прибылью. Однако доля нераспределенной прибыли в структуре капитала снизилась до 25,7%, что может указывать на реинвестирование прибыли в развитие активов или выплату дивидендов. Анализ долгосрочных обязательств выявил тенденцию к их росту. Прочие обязательства, связанные с лизингом, увеличились на 41% в 2024 году, что может свидетельствовать о расширении использования финансовых инструментов для финансирования долгосрочных активов. Общая сумма долгосрочных обязательств возросла на 38,5%, что подтверждает привлечение дополнительных ресурсов для финансирования капитальных вложений. Краткосрочные обязательства демонстрируют разнонаправленную динамику. Заемные средства были существенно снижены на 38,9%, что свидетельствует о снижении зависимости компании от внешних источников финансирования и улучшении финансовой дисциплины. Однако кредиторская задолженность увеличилась на 55,9%, что может быть связано с ростом объемов закупок в кредит и увеличением операционной активности компании. Общая сумма краткосрочных обязательств возросла на 15,8%, что требует внимания к управлению текущей ликвидностью и платежеспособностью. Общая сумма пассивов компании возросла на 25,8% в 2024 году, что подтверждает тенденцию к устойчивому росту и расширению финансовых ресурсов. Структура пассивов остается сбалансированной, однако увеличение доли краткосрочных обязательств требует дополнительного контроля и анализа. Компания демонстрирует устойчивый рост финансовой устойчивости, что подтверждается увеличением прибыли и эффективным управлением долгосрочными обязательствами. Однако существует необходимость в пристальном внимании к управлению краткосрочными обязательствами и ликвидностью. Важно также учитывать влияние процентных ставок на стоимость заемного капитала, особенно при долгосрочном лизинге. Повышение доли заемных средств может в будущем увеличить финансовые риски, особенно в условиях нестабильной экономической ситуации. Для минимизации рисков необходимо оптимизировать структуру обязательств и активнее использовать внутренние резервы. Кроме того, рекомендуется проводить регулярный анализ ликвидности и платежеспособности для своевременного выявления возможных кассовых разрывов.
Таблица 14 - Вертикальный и горизонтальный анализ отчета о финансовых результатах предприятия ООО «Агрофирмы «Кырлай» Арского района РТ за 2022 – 2024 гг., в тыс.руб.
	Наименование показателя
	Коды
	За 2022 год.
	За 2023 год.
	За 2024 год.
	Темп роста, %
	Темпы прироста, %
	Структура, %

	
	
	
	
	
	
	
	2022
	2023
	2024

	Выручка   
	2110
	410144
	380105
	474856
	115,7
	15,7
	2415,4
	3873,5
	3623,2

	Себестоимость продаж  
	2120
	374555
	355292
	428527
	114,4
	14,4
	2205,8
	3620,6
	3269,7

	Валовая прибыль (убыток)  
	2100
	35589
	24813
	46329
	130,2
	30,2
	209,6
	252,8
	353,5

	Прибыль (убыток) от продаж   
	2200
	35589
	24813
	46329
	130,2
	30,2
	209,6
	252,8
	353,5

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Проценты к уплате  
	2330
	2 718
	1 584
	2 826
	103,9
	3,9
	16,0
	16,1
	21,6

	Прочие доходы
	2340
	137390
	63466
	73300
	53,4
	-46,6
	809,1
	646,7
	559,3

	Прочие расходы 
	2350
	153281
	76882
	103697
	67,6
	-32,3
	902,7
	783,4
	791,2

	Прибыль (убыток) до налогообложения 
	2300
	16980
	9813
	13106
	77,2
	-22,8
	100
	100
	100

	Чистая прибыль (убыток)
	2400
	16980
	9813
	13106
	77,1
	-22,8
	100
	100
	100

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	



В 2023 году наблюдалось снижение выручки на 7,3%, что свидетельствует о негативной динамике продаж по сравнению с предыдущим отчетным периодом. Однако в 2024 году компания продемонстрировала значительное восстановление, выраженное в приросте выручки на 24,9%. Данная тенденция указывает на адаптацию компании к изменяющимся рыночным условиям и успешное управление операционной деятельностью. Себестоимость продаж показала разнонаправленную динамику: в 2023 году зафиксировано снижение на 5,1%, что могло быть обусловлено оптимизацией производственных процессов и рационализацией затрат. В 2024 году наблюдается увеличение себестоимости на 20,6%, что может свидетельствовать о повышении цен на сырьевые ресурсы или увеличении операционных издержек. Валовая прибыль компании увеличилась на 86,7% в 2024 году по сравнению с 2023 годом, что является положительным индикатором повышения эффективности управления затратами и успешного наращивания объема продаж. Прибыль от продаж, коррелирующая с валовой прибылью, также демонстрирует положительную динамику, что подтверждает способность компании контролировать расходы и оптимизировать операционную деятельность. Проценты к уплате остаются на относительно низком уровне и увеличились в 2024 году на 78,5%. Это свидетельствует о стабильной долговой нагрузке и эффективном управлении обязательствами. Прочие доходы компании снизились на 53,4% в 2023 году, что связано с зависимостью от нерегулярных источников дохода, изменением рыночных условий или спецификой операционной деятельности. В 2024 году отмечено незначительное восстановление прочих доходов, однако их уровень существенно ниже показателей предыдущих периодов. Прочие расходы компании снизились на 49,7% в 2023 году, что является свидетельством повышения эффективности управления расходами и оптимизации затрат. Прибыль до налогообложения и чистая прибыль компании снизились в 2023 году в результате общего снижения выручки и увеличения себестоимости продаж. Однако в 2024 году наблюдалось восстановление этих показателей, что свидетельствует об улучшении финансового состояния компании и способности адаптироваться к новым условиям (Приложение Д).
В целом, несмотря на временное ухудшение финансовых показателей в 2023 году, компания демонстрирует хорошие темпы восстановления в 2024 году. Увеличение выручки и прибыли в сочетании с оптимизацией затрат указывает на способность компании эффективно управлять своей операционной деятельностью и адаптироваться к изменяющимся рыночным условиям. Однако необходимо уделить внимание снижению прочих доходов и контролю себестоимости для обеспечения устойчивого развития и конкурентоспособности в долгосрочной перспективе. Кроме того, важным направлением остаётся усиление финансового контроля, что позволит снизить зависимость от нестабильных источников дохода и повысить предсказуемость финансовых результатов. Также целесообразно внедрять более точные инструменты прогнозирования и планирования, чтобы своевременно реагировать на внешние угрозы и колебания спроса.
Таблица 15 – Факторный анализ реализации картофеля в 				ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ за 2023-2024 гг
	Вид продукции
	Объем производства, ц
	Уровень товарности, %
	Объем реализации, ц
	Отклонение (+,-), ц

	
	2023
	2024
	2023
	2024
	2023
	2024
	всего
	в т.ч. за счет

	
	
	
	
	
	
	
	
	объема производства
	уровня
товарности

	Картофель 
	385901
	480120
	6,8
	8
	56875
	59995
	3120
	-24 226,9
	25 385,9



При расчете отклонений был определен условный обьем реализации , который составил 32 648,1 исходя из этого были получены следующие выводы. В 2024 году наблюдается значительное увеличение объема производства картофеля, который вырос с 385901 ц в 2023 году до 480120 ц. Это изменение указывает на активизацию производственных процессов и возможное улучшение условий для аграриев, что способствовало росту. Уровень товарности также увеличился с 6,8% до 8%. Это говорит о том, что процент проданных товаров по сравнению с общим объемом производства растет, что является положительным показателем для бизнеса. Увеличение этой метрики может быть связано с провидением более эффективных маркетинговых стратегий и улучшением качества продукции. Объем реализации картофеля в 2024 году составил 59995 ц, при этом произошло всего 3120 ц отклонения от планируемого объема. Это отклонение в основном произошло за счет увеличения объема производства, что говорит о возможности удовлетворения спроса на продукцию. Указанные отрицательные отклонения в уровнем товарности (-24) и объемах реализации (+226,9) указывают на то, что, несмотря на рост производства, неравномерное распределение и реализация продукции могут вызывать трудности. Возможно, стоит обратить внимание на сбытовые процессы и логистику для повышения эффективности. Также необходимо учитывать влияние сезонности и рыночной конъюнктуры, которые могут влиять на реализацию даже при высоких производственных показателях.
Таблица  16 – Влияние факторов на денежную выручку от продажи картофеля  в ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ за 2023-2024 гг
	Вид продукции
	Объем реализованной продукции, ц
	Средняя цена реализации 1 ц продукции, руб.
	Денежная выручка, тыс. руб.
	Отклонение (+,-),
тыс. руб.

	
	2023
	2024
	2023
	2024
	2023
	2024
	всего
	в т.ч. за счет

	
	
	
	
	
	
	
	
	объема
	цены

	Картофель 
	56875
	59995
	622,73
	727,33
	35418
	43636
	8 218
	1 942,7
	6 275,3



 При расчете отклонений была определена условная денежная выручка, которая составила 37 360,7 тыс. руб. Объем реализованной продукции в 2024 году составил 59 995 ц, что на 3 120 ц больше, чем в 2023 году (56 875 ц). Это положительная динамика, которая может свидетельствовать о росте спроса на картофель. Средняя цена реализации за 1 ц продукции значительно увеличилась с 622,73 руб. в 2023 году до 727,33 руб. в 2024 году. Это рост на 104,6 руб., что говорит о повышении цен на продукцию, возможно, в связи с увеличением спроса или улучшением качественных показателей. Денежная выручка в 2024 году составила 43 636 тыс. руб., что на 8 218 тыс. руб. больше, чем в 2023 году (35 418 тыс. руб.). Увеличение выручки связано как с ростом объема реализации, так и со значительным увеличением средней цены реализации. Общее отклонение составило 8 218 тыс. руб., из которых 1 942,7 тыс. руб. обусловлено изменениями объема реализации, а 6 275,3 тыс. руб. – изменениями средней цены. Это указывает на то, что основная часть роста выручки произошла именно за счет увеличения цен. Такой прирост свидетельствует о способности предприятия эффективно реагировать на рыночные условия и использовать ценовые механизмы для повышения доходов. Вместе с тем, важно учитывать, что дальнейшее повышение цен может ограничиваться платежеспособным спросом потребителей, поэтому необходимы меры по обеспечению конкурентоспособности продукции. Кроме того, рост цен должен сопровождаться сохранением высокого качества и стабильности поставок, чтобы избежать потери доли рынка. Для устойчивого закрепления положительного финансового результата предприятие должно продолжать работу над повышением эффективности производства и совершенствованием сбытовой стратегии.
Таблица 17 – Анализ прибыли от реализации картофеля в 				ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ за 2023-2024 гг
	Вид продукции
	Объем реализованной продукции, ц
	Средняя цена реализации 1 ц, руб.
	Себестоимость 1 ц продукции, руб.
	Прибыль (убыток) от реализации продукции, тыс. руб.

	
	2023
	2024
	2023
	2024
	2023
	2024
	2023
	2024

	Картофель 
	56875
	59995
	622,73
	727,33
	617,02
	709,09
	325
	1094



Данные показывают позитивную динамику: рост объема продаж и средней цены компенсировал увеличение себестоимости, что в итоге привело к существенному увеличению прибыли. Такой тренд может свидетельствовать о повышении эффективности реализации продукции и устойчивом спросе на рынке картофеля.
Таблица 18 – Факторный анализ прибыли от реализации картофеля в ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ за 2022-2024 гг
	Вид продукции
	Прибыль (убыток) от реализации продукции, тыс.руб.
	Отклонение, тыс. руб.

	
	
	всего
	в т.ч. за счет

	
	2023
	2024
	тыс. руб.
	объема
	цены
	себестоимости

	Картофель 
	325
	1094
	769
	18     
	752
	0



При расчете отклонений были определены 2 условные. Условная 1 составила 342,6, а условная 2 =1094,3 В 2024 году прибыль от реализации картофеля составила 1094 тыс. руб., что на 769 тыс. руб. больше, чем в 2023 году (325 тыс. руб.).  Отклонение в прибыли составило 769 тыс. руб. Это изменение можно разбить на составляющие: Рост прибыли за счет увеличения объема продаж составил 18 тыс. руб. Это свидетельствует о небольшом влиянии увеличения объема на общую прибыль. Прибыль увеличилась за счет роста средней цены на 752 тыс. руб. Это говорит о том, что повышение цен на картофель сыграло ключевую роль в увеличении прибыли. Отклонение по себестоимости не оказало влияния на прибыль (0 тыс. руб.), что означает, что изменения в себестоимости не повлияли отрицательно на общую прибыль, несмотря на ее рост. Основным фактором увеличения прибыли от реализации картофеля в 2024 году является рост средней цены, в то время как объем продаж добавил лишь незначительное количество к общей прибыли. Увеличение себестоимости не сказалось на итоговом результате, что представляет собой позитивный момент для бизнеса.
Для определения степени покрытия обязательств предприятия его активами, оценки платежеспособности организации, проведем анализ ликвидности бухгалтерского баланса в ООО «Агрофирма «Кырлай», представленный в таблица 7.
Таблица 19 – Анализ ликвидности бухгалтерского баланса в 			ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ за 2024 год.
	Активы по степени ликвидности
	На конец отчетного периода, тыс. руб.
	Прирост за анализ.
период, %
	Норм. соотно-шение
	Пассивы по сроку погашения
	На конец отчетного периода, тыс. руб.
	Прирост за анализ.
период, %
	Излишек/
недостаток
платеж. средств
тыс. руб.,
(гр.2 - гр.6)

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	А1. Высоколиквидные активы 
	509
	-98,3
	≥
	П1. Наиболее срочные обязательства 
	133 577
	+73,1
	-133068

	А2. Быстрореализуемые активы 
	41404
	+82,8
	≥
	П2. Среднесрочные обязательства 
	34 914
	-13,3
	+6490

	А3. Медленно реализуемые активы 
	168957
	+82,4
	≥
	П3. Долгосрочные обязательства
	365 272
	+59
	-196315

	А4. Труднореализуемые активы 
	507512
	+46,4
	≤
	П4. Постоянные пассивы 
	184 619
	+27,6
	+322893



Из четырех соотношений, характеризующих наличие ликвидных активов у организации, выполняется только одно. У организации не имеется достаточно высоколиквидных активов для погашения наиболее срочных обязательств (разница составляет 133 068 тыс. руб.). В соответствии с принципами оптимальной структуры активов по степени ликвидности, краткосрочной дебиторской задолженности должно быть достаточно для покрытия среднесрочных обязательств (краткосрочной задолженности за минусом текущей кредиторской задолженности). В данном случае это соотношение выполняется (быстрореализуемые активы превышают среднесрочные обязательства на 18,6%)
Таблица 20  – Анализ финансовых коэффициентов платежеспособности в ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ за 2024 год.
	Показатели 
	Нормативное ограничение 
	На начало года 
	На конец года 
	Изменение 

	Общий показатель платежеспособности 
	L 1> 1
	0,31
	0,33
	-0,02

	Коэффициент абсолютной ликвидности 
	0.2< L2< 0.5
	0,01
	0,003
	0,007

	Коэффициент критической оценки 
	0.7< L3 <0.8
	0,14
	0,25
	-0,11

	Коэффициент текущей ликвидности 
	1.5 <L4< 2 
	1,20
	1,52
	-0,32

	Коэффициент маневренности функционирующего капитала
	Увеличение в динамике положительно
	0,06
	0,23
	-0,17

	Доля оборотных средств в активах
	L6 >0.5
	0,32
	0,29
	0,03

	Коэффициент обеспеченности собственными средствами 
	L7 >0.1
	0,07
	0,27
	-0,20



Общий показатель платежеспособности на начало года составлял 0,31, на конец - 0,33, что указывает на небольшое улучшение платежеспособности, однако изменение на -0,02 может свидетельствовать о замедлении роста. 2. Коэффициент абсолютной ликвидности уменьшился с 0,01 до 0,003, что означает ухудшение способности покрытия краткосрочных обязательств ликвидными активами. Это также может указывать на необходимость улучшения управления денежными потоками. Коэффициент критической оценки увеличился с 0,14 до 0,25, что говорит о более высокой вероятности покрытия краткосрочных обязательств наиболее ликвидными активами. Однако снижение на -0,11 может быть тревожным знаком. Коэффициент текущей ликвидности улучшился с 1,20 до 1,52, что указывает на увеличение способности компании покрывать свои текущие обязательства за счет оборотных активов. Но снижение на -0,32 требует дальнейшего анализа источников таких изменений. Коэффициент маневренности функционирующего капитала снизился с 0,06 до 0,23, что может указывать на уменьшение запаса функционирующего капитала для покрытия непредвиденных расходов или инвестиций. Уменьшение на -0,17 сигнализирует о потенциальных рисках. В доле оборотных средств в активах наблюдается уменьшение с 0,32 до 0,29 может свидетельствовать о смещении структуры активов, ухудшая ликвидность. Это может указывать на высокие вложения в долгосрочные активы. Коэффициент обеспеченности собственными средствами увеличился  с 0,07 до 0,27, что говорит о лучшем обеспечении компании собственным капиталом. Но изменение на -0,20 требует дополнительного анализа структуры капитала.
По таблице 21 - Анализ коэффициентов финансовой устойчивости можно сделать следующие выводы. На начало года коэффициент капитализации составил 2,5, что значительно превышает норму ограничения в 1,5. На конец года он снизился до 2,4, что указывает на положительную динамику, но все еще остается выше нормы. Это может свидетельствовать о высоком уровне долговой нагрузки. Коэффициент обеспеченности запасов будучи в пределах нормы, на конец года снизился до 0,1, что указывает на ухудшение ситуации. Это может означать, что запасы не обеспечивают достаточной финансовой устойчивости. Коэффициент финансовой независимости как в начале года, так и в конце ниже нормы, что говорит о низком уровне финансовой независимости компании. Это может быть тревожным сигналом для инвесторов. Коэффициент финансовой зависимости: Значение 3,4 на протяжении года остается выше 0,7, что указывает на высокую зависимость от заемных средств. Это может увеличить риски в условиях нестабильности. Коэффициент финансовой устойчивости на начало года составил 0,8, что выше нормы, но на конец года снизился до 0,7. Это также указывает на ухудшение финансовой устойчивости компании.
Таблица 21 – Анализ коэффициентов финансовой устойчивости в ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ за 2024 год.
	Показатели 
	Норма ограничения 
	На начало года 
	На конец года 
	Изменения (+/-)

	Коэффициент капитализации
	Не выше 1,5
	2,5
	2,4
	0,1

	Коэффициент обеспеченности запасов
	0,1-0,5
	0,3
	0,1
	0,2

	Коэффициент финансовой независимости
	0,4-0,7
	0,3
	0,3
	0

	Коэффициент финансовой зависимости
	>0,7
	3,4
	3,4
	0

	Коэффициент финансовой устойчивости
	>0,6
	0,8
	0,7
	0,1



После ряда исследований финансового состояния организации, было выявлено на сколько предприятие способно финансировать свою деятельность и какая при это обеспеченность собственными ресурсами. Большая часть информации была получена из годовой бухгалтерской отчетности, и в связи с этим, к курсовой работе приложена годовая бухгалтерская (финансовая) отчетность ООО «Агрофирмы «Кырлай» за 2023 год (Приложение 1).

[bookmark: _Toc199526016]2.3 Оценка организации бухгалтерского учета и внутреннего контроля на предприятии 
Агрофирма «Кырлай», расположенная в Арском районе Республики Татарстан, осуществляет свою финансово-хозяйственную деятельность в строгом соответствии с действующим законодательством Российской Федерации. Фундаментальным документом, регламентирующим бухгалтерский учет в агрофирме, является Федеральный закон № 402-ФЗ «О бухгалтерском учете» от 06.12.2011 года. Этот закон устанавливает общие принципы и правила ведения бухгалтерского учета, определяя базовые требования к формированию и представлению финансовой отчетности. Однако, закон является лишь общей основой, а конкретные методы и способы ведения бухгалтерского учета в «Кырлай» детализированы в Учетной политике организации (Приложение 2 к отчетности). Учетная политика – это внутренний документ, где прописаны все нюансы бухгалтерского учета, специфичные для данного предприятия, включая выбор методов оценки активов, способы учета доходов и расходов, а также другие важные аспекты финансовой деятельности. Она является неотъемлемой частью системы бухгалтерского учета и обеспечивает её последовательность и прозрачность.
Ответственность за организацию и функционирование всей системы бухгалтерского учета в агрофирме «Кырлай» полностью лежит на руководителе организации. Это означает, что он несет персональную ответственность за своевременность и точность ведения бухгалтерского учета, а также за достоверность представляемой финансовой отчетности. Однако, руководитель не может осуществлять все функции самостоятельно. Поэтому, непосредственное руководство бухгалтерским учетом возложено на главного бухгалтера, который контролирует работу всех сотрудников бухгалтерии и несет ответственность за качество их работы. Главный бухгалтер является ключевым фигурантом в обеспечении эффективного функционирования бухгалтерской службы.
Бухгалтерский учет в ООО «Агрофирма «Кырлай» ведется по отдельным объектам учета, что позволяет обеспечить более детальный контроль за финансово-хозяйственной деятельностью предприятия. Для этого в центральной бухгалтерии работают специализированные бухгалтеры: бухгалтер по животноводству, ответственный за учет всех операций, связанных с животноводческой деятельностью (покупка кормов, продажа продукции, затраты на содержание животных и т.д.); бухгалтер по растениеводству, ведущий учет всех операций, связанных с выращиванием сельскохозяйственных культур; бухгалтер по овощеводству и удобрениям, отвечающий за учет затрат на выращивание овощей и приобретение удобрений; бухгалтер по запасным частям, контролирующий запасы и движение запасных частей для сельскохозяйственной техники; бухгалтер по заработной плате и медикаментам, отвечающий за расчет заработной платы работникам и учет расходов на лекарственные препараты для животных; и кассир, осуществляющий прием и выдачу денежных средств. Такая специализация позволяет повысить эффективность работы бухгалтерии и минимизировать риск ошибок.
Автоматизация бухгалтерского учета в «Кырлай» осуществляется с помощью современной программы «1С:Бухгалтерия 8.3». Вся информация о текущих операциях вводится в компьютерную систему, что обеспечивает быстрый доступ к данным и позволяет снизить риск потери информации. Перед принятием к учету, данные проходят необходимую проверку и валидацию. Для более эффективного ведения бухгалтерского учета разработан и утвержден рабочий план счетов (Приложение 3), который определяет структуру и содержание бухгалтерских счетов. Кроме того, в агрофирме действует утвержденный график документооборота, регламентирующий порядок и сроки обмена учетной информацией между разными подразделениями организации. Это помогает обеспечить своевременное и точное отражение всех хозяйственных операций в бухгалтерском учете.
Система внутреннего контроля в ООО «Агрофирма «Кырлай» не выделена в виде отдельного структурного подразделения. Однако, функции внутреннего контроля осуществляются самими работниками организации в рамках их служебных обязанностей.
Этот контроль осуществляется под руководством главного бухгалтера и руководителя предприятия, что позволяет обеспечить эффективный мониторинг всех аспектов деятельности организации. Главная цель внутреннего контроля – обеспечение сохранности активов организации, предотвращение мошенничества и ошибок в бухгалтерском учете, а также обеспечение достоверности финансовой отчетности. Для достижения этих целей регулярно проводятся внутренние аудиты и проверки, результаты которых используются для совершенствования системы внутреннего контроля и управления рисками. Это позволяет обеспечить прозрачность и эффективность деятельности ООО «Агрофирма «Кырлай».
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Основной задачей бухгалтерского учета является правильное распределение затрат на производство картофеля. Это сложный процесс, который начинается с планирования расходов на землю и заканчивается расчетом стоимости реализации продукции. Затраты на производство картофеля включают несколько ключевых компонентов:
 • Затраты на приобретение семян. Одним из важнейших элементов производства картофеля является качественный семенной материал. Стоимость семян может существенно варьироваться в зависимости от сорта и качества, что влияет на общие затраты на производство. В ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ средняя стоимость семян составляет 4,55 рубля за килограмм.
 • Затраты на удобрения и средства защиты растений. Для повышения урожайности необходимо использование удобрений, пестицидов и других средств защиты растений. В организации ООО «Агрофирма «Кырлай» выделяется отдельная статья затрат "минеральные удобрения, бактериальные и другие препараты", в 2024 году на минеральные удобрения было выделено 46 180 рублей, органические удобрения не использовались.
• Затраты на рабочую силу также играют ключевую роль в бухгалтерском учете. Учитывается не только заработная плата сотрудников, но и дополнительные расходы, связанные с обучением, обеспечением безопасности и медицинскими расходами. В 2024 году прямые затраты труда составили 35 тыс. чел-час. 
• В процессе выращивания картофеля активно используется различная сельскохозяйственная техника, для сбора картофеля в ООО «Агрофирма «Кырлай» используются картофелеуборочные комбайны, в количестве 5 штук. В 2024 году всего затрат на содержание и эксплуатацию было выделено 20 137 тыс.руб.
 • Прочие затраты., которые включают в себя затраты на топливо, электроэнергию, аренду земельных участков и другие операционные расходы. В организации для учета прочих затрат выделена отдельная статья «Прочие затраты». По картофелю прочие затраты составили 22 878 рублей, из них на амортизацию было выделено 19 742 рублей.
В 2024 году в ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ было собрано 480 120 ц картофеля. Когда урожай картофеля собран, начинается процесс его реализации. Так в отчетном периоде было реализовано 59 995 ц картофеля. Полная себестоимость составила 42 542 тыс.руб., а средняя цена за единицу продукции 727,33 руб.коп. Данный этап также требует внимательного учета всех финансовых операций, связанных с продажей. 
Продажа картофеля в ООО «Агрофирма «Кырлай» осуществляется по нескольким каналам сбыта (рисунок 11):

Рис 11. – Каналы сбыта реализованной продукции в ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ 
При продаже картофеля в исследуемой организации используется стандартный набор первичных бухгалтерских документов, определяющий право собственности, движение товара, расчеты и налогообложение. При этом на каждом этапе сбыта продукции используется определенный документ (таблица 22).
Таблица 22 – Этапы сбыта продукции и их документальное оформление в ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ 
	№, Этап
	Соответствующий документ 

	1
	Переговоры и заключение сделки
	Коммерческое предложение (по запросу покупателя);
Договор купли-продажи / поставки — фиксирует все основные условия сделки (обязателен при оптовых поставках, госзакупках, поставках в торговые сети)

	2
	Подготовка к отгрузке картофеля
	Заказ-наряд / заявка на отгрузку (внутренний документ или форма от покупателя);
Складская заявка — передается кладовщику

	3
	Отгрузка товара
	Товарная накладная (ТОРГ-12) — подтверждает факт отгрузки;
Универсальный передаточный документ (УПД) — может заменить ТОРГ-12 и счет-фактуру;
Счет-фактура — если применяется НДС;
Акт приема-передачи (иногда используется вместо ТОРГ-12 или дополнительно)

	4
	Оформление расчетов
	Счет на оплату — до отгрузки или сразу после;
Платежное поручение / квитанция — подтверждение оплаты;
Кассовый чек / БСО — при расчетах с физлицами (через ККТ)

	5
	Закрытие сделки
	Акт сверки взаиморасчетов (при необходимости);
Регистры бухгалтерского учета (например, журнал операций)



В сельскохозяйственной организации с развитой картофелеводческой специализацией к счету 90 «Продажи» открываются субсчета и аналитические разрезы, отражающие особенности учета выручки, себестоимости, налогов и прибыли по видам продукции, направлениям реализации и каналам сбыта. Так в ООО «Агрофирма «Кырлай» к счету 90 «Продажи» открыты следующие субсчета:
· 90.01 «Выручка»
· 90.02 «Себестоимость»
· 90.03 «НДС»
· 90.09 «Финансовый результат»
Синтетический учет по счет 90 «Продажи» ведется в главной книге, журналах-ордерах, оборотно- сальдовой ведомости и в учетной системе 1С: Бухгалтерия предприятия 8 (редакция 0.3). Аналитический же только в учетной системе 1С: Бухгалтерия предприятия 8 (редакция 0.3).
Таблица 23 – Пример синтетического учета по счету 90 «Продажи» из журнала-ордера в ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ 
	Дата 
	Дт 
	Кт 
	Сумма 
	Документ 
	Описание операции 

	01.09
	43
	20
	300000
	Акт на оприходование
	Оприходован картофель 

	05.09
	62
	90.01
	400000
	ТОРГ-12
	Отгрузка картофеля покупателю

	05.09
	90.03
	68
	60000
	Счет- фактура
	Начислен с выручки НДС 

	05.09
	90.02
	43
	300000
	Справка бухгалтера 
	Списана себестоимость картофеля 

	10.09
	51
	62
	400000
	Выписка банка 
	Получена оплата от покупателя 

	30.09
	90.09
	99
	40000
	Автоматически 
	Определен финансовый результат (прибыль) 



Так как синтетический учет — это обобщённый учет, он отражает операции в денежном выражении без подробностей (таблица 23). В том время как аналитический учет предоставляет детализацию. Он показывает операции в разрезе конкретных объектов(таблица24).
Таблица 24 – Пример аналитического учета из карточки учета по счету 90 «Продажи» в программе 1С: Бухгалтерия предприятия 8 (редакция 0.3) в ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ 
	Дата 
	Вид картофеля 
	Покупатель 
	Канал сбыта 
	Субсчет 90 
	Дт 
	Кт 
	Сумма 
	Основание 

	01.09
	Продовольственный
	ООО “РынокОпт”
	Опт
	90.01
	62
	90.01
	250,000
	ТОРГ – 12 №145 от 01.09

	01.09
	Продовольственный
	ООО “РынокОпт”
	Опт
	90.03
	90.03
	68
	38,140
	Счет – фактура №78

	01.09
	Продовольственный
	ООО “РынокОпт”
	Опт
	90.02
	90.02
	43
	160,000
	Справка бухгалтера 

	01.09
	Продовольственный
	ООО “РынокОпт”
	Опт
	90.09
	90.09
	99
	51,860
	Автоматически 

	05.09
	Семенной
	АО “АгроСемя”
	Контракт
	90.01
	62
	90.01
	320,000
	УПД № 55 от 05.09

	05.09
	Семенной
	АО “АгроСемя”
	Контракт
	90.02
	90.02
	43
	210,000
	Справка бухгалтера 

	05.09
	Семенной
	АО “АгроСемя”
	Контракт
	90.03
	90.03
	68
	48,898
	Счет – фактура № 80

	05.09
	Семенной
	АО “АгроСемя”
	Контракт
	90.09
	90.09
	99
	61,102
	Автоматически 



Важным элементом учета выручки от продажи продукции является правильное отражение налоговых обязательств. Данная организация находится на общем режиме налогообложения (ОСНО), в соответствии с этим платит такие налоги как: налог на прибыль, НДС, налог на имущество, водный налог, земельный и транспортный, а также страховые взносы. Так как доход организации отчетном году составил 607 457 000 рублей, организация оплатила налог на добавленную сумму в размере 30 786 рублей. Данная организация соблюдает налоговое законодательство и правильно отражает налоги в отчетности.
      В ООО «Агрофирма «Кырлай» делаются следующие бухгалтерские записи с применением счета 90 «Продажи»:
1. ДТ 62 КТ 90.01 – Отгружен картофель покупателю 
2. ДТ 90.03 КТ 68 – Начислен НДС с продажи картофеля 
3. ДТ 90.02 КТ 43 – Списана себестоимость реализованного картофеля 
4. ДТ 51 КТ 62 - Получена оплата от покупателя 
5. ДТ 44 КТ 70 – Начислена зарплата менеджеру по продажам 
6. ДТ 44 КТ 69 – Начислены страховые взносы менеджеру по продажам
7. ДТ 44 КТ 10 – Списаны расходы на упаковку картофеля 
8. ДТ 44 КТ 60 – Списаны транспортные расходы по доставке картофеля 
9. ДТ 90.02 КТ 44 – Отражены коммерческие расходы 
10. ДТ 90.09 КТ 99 – Определена прибыль от продажи картофеля 
11. ДТ 99 КТ 68 – Начислен налог на прибыль (20%)
 ДТ 99 КТ 68 – Отражено уменьшение прибыли на сумму налога

[bookmark: _Toc199526019]3.2 Рекомендации по совершенствованию учета финансовых результатов от продажи картофеля
Картофель — не просто корнеплод. Это экономическая единица, культурное наследие и источник выживания для множества хозяйств — от мелких фермеров до агрохолдингов. И как бы банально это ни звучало, его продажа — это не примитивный товарообмен, а сложная система финансовых потоков, налогооблагаемой прибыли, логистических издержек и учета сезонности.
На сегодняшний день бухгалтерский учет в аграрных предприятиях, как правило, ориентирован на выполнение требований законодательства — формирование налоговой и финансовой отчетности. Однако этого недостаточно для принятия оперативных управленческих решений. Для агрофирмы, специализирующейся на производстве и продаже картофеля, критически важно внедрить управленческий учет, позволяющий детально анализировать финансовые результаты по каждому направлению деятельности. Ключевые меры:
• Разделение учета по типам продаж: необходимо ввести раздельный учет по направлениям реализации — внутрирегиональные продажи, межрегиональные поставки и экспортные поставки. Это позволит оценивать различия в логистических издержках, налогообложении и рентабельности.
• Детализация затрат по этапам: следует классифицировать затраты по блокам — выращивание, сбор, хранение, логистика, упаковка, продвижение. Это даст возможность понять, на каком этапе теряется маржа.
• Анализ маржинальности по каждому контрагенту: позволяет определить, какие клиенты приносят реальную прибыль, а какие — создают лишь видимость активности.
Следующий шаг в повышении прозрачности учета — внедрение сквозной аналитики. Это объединение всех данных предприятия в единую систему, где финансовый результат отображается в реальном времени, а не постфактум.
Реализация возможна через:
• Интеграцию учетных систем: CRM фиксирует заказы и взаимодействие с клиентами, склад отслеживает остатки и движение товара, бухгалтерия отвечает за налоги и учет, логистика — за стоимость и маршруты доставки. Пример: сорт картофеля, реализуемый в определенном регионе с маржинальностью 9%, будет приоритетным для наращивания поставок, в отличие от направлений с 3% прибыли.
• Автоматизация: современные ERP позволяют отслеживать прибыльность в режиме реального времени с помощью доборов и отчетов.
Картофель — продукт с широким ассортиментом: сорта, размеры, качество. Применение ABC и XYZ-анализа позволяет точно определить приоритетные товарные группы и сократить неликвиды.
• ABC-анализ делит товары по вкладу в выручку: группа A — до 80% выручки, B — средняя, C — наименее доходная.
• XYZ-анализ выявляет стабильность спроса: X — стабильный, Y — сезонный, Z — хаотичный спрос.
• Результат — концентрация ресурсов на товарах с высокой маржинальностью и отказ от убыточных позиций.
Моя четвертая рекомендация - внедрение системы план-факт анализа. Одним из важных инструментов управления финансовыми результатами является план-факт анализ. Для агрофирмы, занимающейся продажей картофеля, это означает установление плановых показателей по себестоимости, объему продаж, выручке и прибыли, а затем — регулярное сравнение с фактическими результатами. План-факт отклонения позволяют оперативно выявлять причины несоответствий и своевременно принимать корректирующие меры.
Хочу также порекомендовать внедрение ключевых показателей эффективности (KPI). Для повышения управляемости и мотивации персонала рекомендуется ввести систему KPI. Каждому отделу и сотруднику могут быть назначены ключевые показатели, отражающие их вклад в общий финансовый результат. Для отдела продаж это может быть валовая прибыль по клиентам, для логистики — себестоимость доставки, для склада — минимизация потерь и брака. Такая система повышает вовлеченность сотрудников в достижение бизнес-целей.
Моя шестая рекомендация - создание системы учета качества продукции на каждом этапе. Качество картофеля напрямую влияет на его цену, объем реализации и возвраты. Поэтому учет должен включать контроль качества продукции на всех этапах — от сбора и сортировки до хранения и отгрузки. Результаты контроля следует вносить в информационную систему с возможностью формирования отчетов по партиям, сортам, складам и клиентам. Это повысит точность учета и даст возможность более точно прогнозировать финансовый результат.
И последняя моя рекомендация это  применение инструментов BI (Business Intelligence). Для стратегического анализа и принятия решений на основе данных рекомендуется использовать BI-платформы (например, Power BI, Qlik, 1С:Аналитика). Такие системы позволяют визуализировать ключевые финансовые показатели, анализировать тренды, строить прогнозы спроса и прибыли по регионам и сортам продукции. BI-инструменты делают финансовый учет не только точным, но и предсказуемым, ориентированным на развитие.
Продажа картофеля — это не просто сбыт, а комплексный бизнес-процесс. Финансовый результат — это отражение качества управления, а не просто итог месяца. Внедрение управленческого учета, сквозной аналитики и ассортиментного анализа трансформирует подход к агробизнесу: он становится стратегически управляемым, менее хаотичным и более прибыльным. Это позволяет превратить картофель в полноценный финансовый актив.
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Как аудитор, я провела комплексную проверку финансовых результатов от продажи картофеля в ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ, с целью определить эффективность ведения хозяйственной деятельности, корректность учета доходов и расходов, а также соответствие учетных данных действующим стандартам и внутренней политики. 
Перед началом аудита, первым шагом было знакомство с организацией и ее финансовой отчетностью за последние несколько лет. Я ознакомилась с финансовыми отчетами, внутренними регламентами и документами, регламентирующими процесс учета и продаж картофеля. Далее я провела встречу с руководством и бухгалтерией для того, чтобы уточнить основные вопросы, связанные с поставками картофеля, методами учета, и, конечно, с финансовыми результатами. Проверка была запланирована на 2 недели с 04.11.2024 – 18.11.2024 года, с ежедневными выездами в поля, бухгалтерию и склад.
Планирование аудиторской проверки предполагает формирование общей стратегии аудита и детального подхода к ожидаемому характеру, срокам проведения и объему аудиторских процедур. Планирование аудиторской проверки реализуется путем формирования общего плана и программы аудита. 
Таблица 25  – Общий план проведения аудита финансовых результатов от продажи картофеля в ООО Агрофирма «Кырлай» 
	Раздел плана 
	Запись 

	Наименование аудируемого лица
	ООО Агрофирма» «Кырлай» 

	Проверяемый период
	04.07.2024-18.11.2024

	Руководитель аудиторской группы
	Хаджиматова Д.Д

	Планируемый аудиторский риск
	5%

	Планируемый уровень существенности
	2%



При разработке плана проверки аудитор определяет приемлемый в конкретной ситуации уровень существенности с целью выявления существенных искажений. Существенность рассматривается аудитором как на уровне финансовой (бухгалтерской) отчетности в целом, так и в отношении групп однотипных операций, остатков по отдельным счетам бухгалтерского учета и случаев раскрытия информации. Под уровнем существенности понимается то предельное значение ошибки бухгалтерской отчетности, начиная с которой квалифицированный пользователь этой отчетности с большей степенью вероятности перестанет быть в состоянии делать на ее основе правильные выводы и принимать правильные экономические решения.
Для расчёта уровня существенности в ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ были взяты следующие данные из форм годовой отчетности за 2024 год, представленные ниже в виде таблицы.
Таблица 26 - Базовые показатели, используемые при нахождении уровня существенности для ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ, тыс.руб. 
	Показатели из финансовой отчетности 
	Значение базового показателя 
	Доля, % 
	Значение показателя, применяемого для нахождения уровня существенности

	Валовая прибыль 
	24 813
	5
	1 240,7

	Выручка 
	380 105
	2
	7 602,1

	Баланс 
	588 274
	2
	11 765,5

	Собственный капитал 
	171 513
	10
	17 151,3

	Общие затраты 
	355 292
	2
	7 105,8



На основе полученных значений, применяемых для нахождения единый уровень существенности, была рассчитана средняя арифметическая: 
(1 240,7+7 602,1+11 765,5+17 151,3+7 105,8)/5=44 865,4
Наименьшее значение отличается от среднего на: 
(8 973,08-1 240,7)/8 973,08*100=86,2%
Наибольшее значение отличается от среднего на: 
(17 151,3-8 973,08)/8 973,08*100=91,1%
Отбросив оба значения, выводится новая средняя арифметическая:
(7 602,1+11 765,5+7 105,8)/3=8 824,5
Таким образом, округлив значение 8 824,5 до 9000 тыс.руб., единый уровень существенности в ООО «Агрофирма «Кырлай» составил: 
(9 000-8 824,5)/8 824,5*100=2% 
Уровень существенности, равный 2%, говорит о том, что отклонения в пределах этого уровня считаются допустимыми (несущественными). Следовательно, при аудите бухгалтерской (финансовой) отчетности ООО «Агрофирмы «Кырлай»  отчётность являлась достоверной.
Структура моего плана проведения аудиторских мероприятий была следующей (таблица 25):
Таблица 27 - План проведения аудита финансовых результатов от продажи картофеля в ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ 
	№
	Аудиторское мероприятие
	Дата 
	Аудитор 

	1
	Предварительное ознакомление с деятельностью организации
	02.09.24
	Хаджиматова Д,Д

	2
	[bookmark: _Hlk199265496][bookmark: _Hlk199265951]Оценка рисков существенных искажений финансового результата
	02.09.24
	Хаджиматова Д,Д

	3
	Выбор аудиторских процедур по разделу "Выручка от реализации картофеля
	03.09.24
	Хаджиматова Д,Д

	4
	Проверка документооборота, подтверждающего продажи
	05.09.24
	Хаджиматова Д,Д

	5
	Анализ затрат, связанных с производством и реализацией
	09.09.24
	Хаджиматова Д,Д

	6
	Проверка правильности отражения операций в бухгалтерском учёте
	10.09.24
	Хаджиматова Д,Д

	7
	Оценка соответствия налогового и бухгалтерского учёта
	13.09.24
	Хаджиматова Д,Д

	8
	Составление аудиторского заключения
	16.09.24
	Хаджиматова Д,Д



На этапе оценки рисков я применила следующие методы:
 • Опрос ответственных лиц (главный бухгалтер, агроном, менеджер по продажам);
 • Анализ внутренней системы контроля;
 • Сравнительный горизонтальный анализ выручки, затрат и прибыли по годам.
Я использовал смешанный подход. Селективную выборку — 8 хозяйственных операций по продаже картофеля (таблица 24). Провела сравнительный анализ выручки по двум периодам (таблица 16) и сделала следующие выводы:
Таблица 28 – Рабочий документ аудитора по анализу выручки по реализации картофеля в ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ за 2024 год
	Период 
	Характеристика периода 
	Выводы и примечания 

	Август 
	Подготовительный этап 
	Продажи малыми партиями(7,5ц), формируются предзаказы, выручка средняя 

	Сентябрь 
	Пик продаж 
	Максимальный объём продаж(30,8ц), активная оптовая реализация (20-30 тыс. руб.)

	Октябрь 
	Спад активности 
	Снижение объёмов (13 ц), снижение спроса 

	Ноябрь 
	Завершение сезона 
	Продажа остатков (10ц),объёмы минимальны 


По итогу существенных колебаний не обнаружено, расхождений между объёмами по товарной – транспортной накладной и отраженным суммам – не выявлено. Падение выручки в ноябре не связано с учетом, а обусловлено сезонным фактором. 
Использовала метод тестов на обоснованность цен (сравнение с рыночными на дату реализации), а также метод «сквозной проверки»: от отгрузки до поступления оплаты.
Выборка включала как оптовые, так и розничные сделки. В одном случае выручка отражена на неделю раньше даты подписания товарной накладной — сделано замечание, но влияние на общую отчетность несущественно.
Документы, использованные в проверке:
 • Договора поставки (проверено: наличие подписей, условий оплаты);
 • Товарно-транспортные накладные (ТОРГ-12);
 • Счета-фактуры и универсальные передаточные документы (УПД);
 • Акты сверки с покупателями;
 • Платежные поручения (проверена дата поступления денежных средств).
Выявлены единичные случаи несоответствия дат документации и проводок в учете (до 2 рабочих дней расхождения). Сделаны рекомендации по усилению контроля на этапе отгрузки.
Мною был произведен разбор затрат по статьям и документам по реализации картофеля( таблица 27).
Таблица 27- Статьи затрат по реализации картофеля в ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района РТ за 2024 год
	Статья затрат
	Проверенные документы 
	Сумма 

	Семена, удобрения
	Акты списания, накладные со склада ( счет 10)
	46180

	ГСМ и ремонт техники 
	Путевые листы, счета от поставщиков (счет 10)
	286

	Оплата труда 
	Табели учета времени, расчетные листы ( счет 70)
	77004

	Электроэнергия
	Акты на потребление ( счет 25)
	6850

	Амортизация 
	Расчет износа (счет 02)
	19742

	Потери при хранении 
	Складские ведомости, акты сушки(счет 94)
	1080




Проверена калькуляция себестоимости – 709,09 руб./ц при урожайности 59995 ц. Метод прямого распределения затрат по культурам признан корректным. Вывод: все основные статьи затрат задокументированы и подтверждены.
Проведена сверка данных:
 • Из Главной книги;
 • Оборотно-сальдовых ведомостей по счетам 20, 43, 90.01, 90.02;90.03
 • Проводок по 1С: Бухгалтерия предприятия 8 (редакция 0.3).
Ошибок двойного ввода или некорректного отражения операций не выявлено. Отдельные отклонения связаны с ошибками округления при формировании проводок по НДС, не влияющими на итоговые показатели.
ООО «Агрофирма «Кырлай» применяет общую систему налогообложения (ОСНО). Для оценки соответствия были сопоставлены: декларации по налогу на прибыль с отчетом о фин. результатах; декларация по НДС с журналом счетов-фактур; р асчет налога на прибыль — с учетом временных разниц (ПБУ 18/02).
Финансовый результат после налогообложения корректен. Взаимосвязь между бухучетом и налоговым учётом соблюдена, налоговые обязательства рассчитаны и уплачены в срок.
По итогам проведенного аудита были сделаны выводы и написано аудиторское заключение (Приложение Г):
 • Выручка от продажи картофеля подтверждена документально, отражена своевременно;
 • Все существенные затраты учтены и подтверждены;
 • Себестоимость продукции рассчитана корректно;
 • Финансовый результат — достоверен;
 • Существенных нарушений налогового или бухгалтерского законодательства не выявлено.

Бухгалтерская (финансовая) отчетность ООО «Агрофирма „Кырлай“» в части учета финансовых результатов от реализации картофеля дает достоверное представление о деятельности организации и составлена в соответствии с требованиями законодательства Российской Федерации и применимыми стандартами учета.
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В условиях современного рынка сельскохозяйственные предприятия сталкиваются с необходимостью не только эффективно производить продукцию, но и грамотно управлять своими финансовыми результатами. Проведённое исследование позволило всесторонне рассмотреть особенности бухгалтерского учёта, анализа и аудита финансовых результатов от продажи картофеля на примере ООО «Агрофирма «Кырлай» Арского района Республики Татарстан.
В ходе работы была подтверждена актуальность выбранной темы: формирование и оценка финансового результата в аграрной отрасли требует комплексного подхода, учитывающего специфику сельского хозяйства, сезонность производства, влияние внешних факторов и требования нормативного регулирования.
На основе теоретических аспектов были проанализированы сущность, методы и этапы формирования финансовых результатов от продажи продукции, особенности их отражения в бухгалтерском учёте в соответствии с действующими стандартами и налоговыми режимами. Особое внимание уделено анализу финансового состояния предприятия, включая горизонтальный и вертикальный анализ баланса и отчёта о финансовых результатах, а также факторному анализу реализации картофеля.
Практическое исследование показало, что несмотря на колебания отдельных показателей, предприятие демонстрирует устойчивое развитие, увеличивает объёмы производства, инвестирует в модернизацию и эффективно управляет ресурсами. Однако выявлены и отдельные проблемные зоны, такие как снижение ликвидности и рост кредиторской задолженности, что требует корректировки финансовой стратегии и усиления контроля над текущими обязательствами.

Проведённый аудит финансовых результатов подтвердил достоверность информации бухгалтерской отчётности и позволил выявить резервы для повышения эффективности. Предложенные рекомендации по совершенствованию бухгалтерского учёта, управлению затратами и стратегическому планированию могут стать основой для повышения рентабельности деятельности и устойчивого развития предприятия.
Таким образом, цели и задачи, поставленные в начале работы, были достигнуты, а полученные результаты подтверждают важность системного подхода к управлению финансовыми результатами в сельском хозяйстве.
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                                                                                            ПРИЛОЖЕНИЕ А

Физическая культура на производстве
Физическая культура на производстве – важный фактор повышения производительности труда.
Создание  предпосылок  к  высокопроизводительному  труду экономических специальностей, предупреждение профессиональных заболеваний и травматизма на производстве способствует использование физической культуры для активной работы, отдыха и восстановления работоспособности в рабочее время.
В режиме труда и отдых сотрудников аппарата бухгалтерии учтены такие факторы, как время официально разрешенных пауз во время работы. В качестве обязательной к применению меры в работе бухгалтера имеются две 10-минутные физкультурные паузы в течении рабочего дня. Помимо этого согласно Гигиеническим требованиям к ПЭВМ и организации работы с ними (утверждены постановлением Минздрава России от 3 июня 2003 г. № 118). У людей, работающих за компьютером, должны быть законные перерывы общей длительностью до 90 мин в день в счет рабочего времени.












                                                                                            ПРИЛОЖЕНИЕ Б

Культура делового общения на предприятии

В целях повышения деловой репутации предприятия ЗАО «Бирюли» и его сотрудников и формирования благоприятного климата в коллективе разработаны и используются следующие локальные нормативные документы:
- Кодекс деловой этики;
- Кодекс делового общения;
- Стратегия развитие предприятия;
- Ценности предприятия;
- Корпоративная социальная ответственность.


















                                                                                            ПРИЛОЖЕНИЕ В

ИНСТРУКЦИЯ
по охране и безопасности труда для ЗАО «Бирюли»
Настоящая инструкция разработана в соответствии с действующим законодательством и нормативно-правовыми актами в области охраны труда и может быть дополнена иными дополнительными требованиями применительно к конкретной должности или виду выполняемой работы с учетом специфики трудовой деятельности в конкретной организации и используемых оборудования, инструментов и материалов. Проверку и пересмотр инструкций по охране труда для работников организует работодатель. Пересмотр инструкций должен производиться не реже одного раза в 5 лет.
1. Общие требования безопасности.
1.1. К самостоятельной работе в качестве бухгалтера допускаются лица, имеющие соответствующее образование и подготовку по специальности, обладающие теоретическими знаниями и профессиональными навыками в соответствии с требованиями действующих нормативно-правовых актов, не имеющие противопоказаний к работе по данной профессии (специальности) по состоянию здоровья, прошедшие в установленном порядке предварительный (при поступлении на работу) и периодический (во время трудовой деятельности) медицинские осмотры, прошедшие обучение безопасным методам и приемам выполнения работ, вводный инструктаж по охране труда и инструктаж по охране труда на рабочем месте, проверку знаний требований охраны труда, при необходимости стажировку на рабочем месте. Проведение всех видов инструктажей должно регистрироваться в Журнале инструктажей с обязательными подписями получившего и проводившего инструктаж. Повторные инструктажи по охране труда должны проводиться не реже одного раза в год.
1.2. Бухгалтер обязан соблюдать Правила внутреннего трудового распо-рядка, установленные режимы труда и отдыха; режим труда и отдыха инструк-тора-методиста определяется графиком его работы.
1.3. При осуществлении производственных действий в должности бухгалтера возможно воздействие на работающего следующих опасных и вредных факторов:
﻿﻿нарушение остроты зрения при недостаточной освещённости рабочего места, а также зрительное утомление при длительной работе с документами и (или) с ПЭВМ;
﻿﻿поражение электрическим током при прикосновении к токоведущим частям с нарушенной изоляцией или заземлением (при включении или выключении электроприборов и (или) освещения в помещениях;
снижение иммунитета организма, работающего от чрезмерно продолжительного (суммарно - свыше 4 ч. в сутки) воздействия электромагнитного излучения при работе на ПЭВМ (персональной электронно-вычислительной машине);
﻿﻿снижение работоспособности и ухудшение общего самочувствия ввиду переутомления в связи с чрезмерными для данного индивида фактической продолжительностью рабочего времени и (или) интенсивностью протекания производственных действий;
﻿﻿получение травм вследствие неосторожного обращения с канцелярскими принадлежностями либо ввиду использования их не по прямому назначению;
﻿﻿получение физических и (или) психических травм в связи с незаконными действиями работников, учащихся (воспитанников), родителей (лиц, их заменяющих), иных лиц, вошедших в прямой контакт с экономистом для решения тех или иных вопросов производственного характера.
1.4. Лица, допустившие невыполнение или нарушение настоящей Инструкции, привлекаются к дисциплинарной ответственности и, при необходимости, подвергаются внеочередной проверке знаний норм и правил охраны труда.
2. Требования охраны труда перед началом работы.
2.1. Проверить исправность электроосвещения в кабинете.
2.2. Проверить работоспособность ПЭВМ, иных электроприборов, а также средств связи, находящихся в кабинете.
2.2. Проветрить помещение кабинета.
2.3. Проверить безопасность рабочего места на предмет стабильного положения и исправности мебели, стабильного положения находящихся в сгруппированном положении документов, а также проверить наличие в достаточном количестве и исправность канцелярских принадлежностей.
2.4. Уточнить план работы на день и, по возможности, распределить намеченное к исполнению равномерно по времени, с включением 15 мин отдыха (либо кратковременной смены вида деятельности) через каждые 45 мин. однотипных производственных действий, а также с отведением времени в объёме не менее 30 мин. для приёма пищи ориентировочно через 4-4,5 ч. слуха, памяти, внимания - вследствие ром для решения тех или иных вопросов производственного характера.
3. Требования охраны труда во время работы.
3.1. Соблюдать правила личной гигиены.
3.2. Исключить пользование неисправным электроосвещением, неработоспособными ПЭВМ, иными электроприборами, а также средствами связи, находящимися в кабинете.
3.3. Поддерживать чистоту и порядок на рабочем месте, не загромождать его бумагами, книгами и т.п.
3.4. Соблюдать правила пожарной безопасности.
3.5. Действуя в соответствии с планом работы на день, стараться распределять намеченное к исполнению равномерно по времени, с включением 15 мин. отдыха (либо кратковременной смены вида деятельности) через каждые 45 мин. однотипных производственных действий, а также с отведением времени в объёме не менее 30 мин. для приёма пищи.
4. Требования охраны труда в аварийных ситуациях.
4.1. При возникновении в рабочей зоне опасных условий труда (появление запаха гари и дыма, повышенное тепловыделение от оборудования, повышенный уровень шума при его работе, неисправность заземления, загорание материалов и оборудования, прекращение подачи электроэнергии, появление запаха газа и т.п.) немедленно прекратить работу, выключить оборудование, сообщить о происшедшем непосредственному или вышестоящему руководству, при необходимости вызвать представителей аварийной и (или) технической служб.
4.2. При пожаре, задымлении или загазованности помещения (появлении запаха газа) необходимо немедленно организовать эвакуацию людей из помещения в соответствии с утвержденным планом эвакуации.
4.3. При обнаружении загазованности помещения (запаха газа) следует немедленно приостановить работу, выключить электроприборы и электроинструменты, открыть окно или форточку, покинуть помещение, сообщить о происшедшем непосредственному или вышестоящему руководству, вызвать аварийную службу газового хозяйства.
4.4. В случае возгорания или пожара немедленно вызвать пожарную ко-манду, проинформировать своего непосредственного или вышестоящего руководителя и приступить к ликвидации очага пожара имеющимися техническими средствами.






ПРИЛОЖЕНИЕ Г 
АУДИТОРСКОЕ ЗАКЛЮЧЕНИЕ
по результатам аудита финансовых результатов от реализации картофеля
в сельскохозяйственной организации ООО «Агрофирма «Кырлай»
за отчетный период с 1 января по 31 декабря 2024 года
Мнение
Я провела аудит финансовых результатов от продажи картофеля в       ООО «Агрофирма «Кырлай» за отчетный период с 1 января по 31 декабря 2024 года. Ответственность за ведение бухгалтерского учета и подготовку отчетности несет руководство организации. Моей задачей было выразить мнение о достоверности представленной информации на основании проведенного аудита. По моему мнению, финансовые результаты от реализации картофеля за указанный период отражены достоверно во всех существенных аспектах в соответствии с применимой системой бухгалтерского учета, принятой в Российской Федерации (РСБУ).
Основание для выражения мнения
Я проводила аудит в соответствии с международными стандартами аудиторской деятельности (МСА). Эти стандарты требуют соблюдения этических норм, а также планирования и проведения аудита таким образом, чтобы получить достаточную уверенность в отсутствии существенных искажений в финансовой информации. 
Аудит включал в себя выполнение процедур, направленных на получение аудиторских доказательств, подтверждающих сумму выручки от реализации картофеля, затрат на производство и сбыт, а также расчет чистой прибыли. Выбор процедур зависит от профессионального суждения аудитора, включая оценку рисков существенного искажения информации в результате ошибки или недобросовестных действий. 
В ходе проверки были проанализированы договоры на реализацию продукции, первичные документы (накладные, счета-фактуры, акты отгрузки), внутренние регистры учета, а также подтверждающие документы по затратам, связанным с выращиванием, хранением и транспортировкой картофеля.
Ключевые аудиторские вопросы
В рамках данного аудита особое внимание было уделено следующим вопросам:
 • корректность отражения выручки от реализации продукции;
 • учет скидок, возвратов и корректировок;
 • соответствие данных первичной документации бухгалтерским и налоговым регистрам;
 • расчет себестоимости продукции согласно методике управленческого учета.
По результатам процедур нарушений, способных повлиять на достоверность финансовой отчетности, не выявлено.
Прочие сведения
Настоящее аудиторское заключение подготовлено исключительно для нужд организации и может быть использовано для представления заинтересованным пользователям, включая кредитные учреждения, инвесторов и контролирующие органы.

Подпись:
Руководитель аудиторской проверки
Хаджиматова Д.Д
Лицензия № А001234 от 12.04.2020 г.

Дата заключения: 18 ноября 2024 года
Место составления: г. Казань.















ПРИЛОЖЕНИЕ Д
	ОТЧЕТ О ФИНАНСОВЫХ РЕЗУЛЬТАТАХ*

	на 31 декабря 2024 г.

	 
	 
	 
	 
	 
	КОДЫ

	 
	 
	 
	 
	Форма по ОКУД
	0710002

	 
	 
	 
	 
	Дата (число, месяц, год)
	31.12.2024 г.

	Организация (орган исполнительной власти)
	ООО "Агрофирма "Кырлай"
	по ОКПО
	708878890

	Идентификационный номер налогоплательщика
	ИНН
	1655077278

	Вид экономической деятельности**
	 
	по ОКВЭД 2
	 

	Организационно-правовая форма***
	 
	по ОКОПФ/ ОКФС
	 

	Единица измерения: 
	ТЫС РУБ
	 
	 
	 по ОКЕИ
	384

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Наименование показателя
	Коды
	За 12 месяцев 2024 года
	За 12 месяцев 2023 год

	1
	2
	3
	4

	Выручка 
	2110
	474856
	380105

	Себестоимость продаж
	2120
	428527
	355292

	Валовая прибыль (убыток)
	2100
	46329
	24813

	Коммерческие расходы
	2210
	 
	 

	Управленческие расходы
	2220
	 
	 

	Прибыль (убыток) от продаж 
	2200
	46329
	24813

	Доходы от участия в других организациях
	2310
	 
	 

	Проценты к получению
	2320
	 
	 

	Проценты к уплате
	2330
	2 826
	1 584

	Прочие доходы
	 
	53597
	2340
	73300
	63466

	Прочие расходы
	2350
	103697
	76882

	Прибыль (убыток) до налогообложения
	2300
	13106
	9813

	 Налог на прибыль
	2410
	 
	 

	в том числе:
текущий налог на прибыль
	2411
	 
	 

	отложеннный налог на прибыль
	2412
	 
	 

	Прочее
	2460
	 
	 

	Чистая прибыль (убыток) 
	2400
	13106
	9813

	Результат от переоценки внеоборотных активов, не включаемый в чистую прибыль (убыток) периода
	2510
	 
	 

	Результат от прочих операций, не включаемый в чистую прибыль (убыток) периода
	2520
	 
	 

	Налог на прибыль от операций, результат которых не включается в чистую прибыль (убыток) периода
	2530
	 
	 

	Совокупный финансовый результат периода
	2500
	13106
	9813

	СПРАВОЧНО:

	Базовая прибыль (убыток) на акцию
	2900
	 
	 

	Разводненная прибыль (убыток) на акцию
	2910
	 
	 

	* На основании формы, утвержденной приказом Минфина России от 2 июля 2010 г. № 66н «О формах бухгалтерской отчетности организаций» (зарегистрирован Минюстом России 2 августа  2010 г., регистрационный № 18023), c изменениями,  внесенными приказами Минфина России                          от 5 октября 2011 г. № 124н (зарегистрирован Минюстом России 13 декабря 2011 г., регистрационный № 22599), от 17 августа 2012 г. № 113н (зарегистрирован Минюстом России 4 октября 2012 г., регистрационный № 25592), от 4 декабря 2012 г. № 154н (зарегистрирован Минюстом России            29 декабря  2012 г.,  регистрационный  № 26501), от 6 апреля 2015 г. № 57н (зарегистрирован Минюстом России 30 апреля 2015 г., регистрационный              № 37103), от 6 марта 2018 г. № 41н (зарегистрирован Минюстом России 15 мая 2018 г., регистрационный № 51103), от 19 апреля 2019 г. № 61н (зарегистрирован Минюстом России 20 мая 2019 г., регистрационный № 54667).

	** Орган исполнительной власти заполняет строку в соответствии со следующими видами деятельности: сельское хозяйство, услуги в области сельского хозяйства, пищевая и перерабатывающая промышленность.

	*** Орган исполнительной власти строку не заполняет.

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Руководитель
	 
	 
	Каримов М.Г.

	 
	подпись
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Главный бухгалтер
	 
	 
	 

	(при наличии)
	подпись
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 





урожайность 


качество продукции


себестоимость 


технология производства 


производительность 














цены на продукцию 


конкуренция   


цепочка поставок


государственное регулирование 








организация производства 


маркетинговая стратегия 


оптимизация затрат 






Инфляция и экономическая нестабильность.


Доходность населения.


Тарифы и налоги









Доходы 


выручка от продажи товаров, работ, услуг


поступления от участия в капитале других предприятий


Расходы


расходы по производству и продаже продукции, покупке и последующей реализации товаров, оказанию услуг или выполнению работ;


расходы от реализации патентных и лицензионных прав, прав на результаты интеллектуальной деятельности.


арендная плата 


поступления за предоставление прав по лицензиям, патентам, прочим результатам интеллектуальной деятельности;


расходы от передачи активов в аренду;






















Преимущества:


Простота и прозрачность учета.


Недостатки:


Не отражает реальную экономическую ситуацию предприятия.


Легко контролировать наличные средства.


Может искажать данные о доходах и расходах, особенно в условиях отсрочек платежей.








Преимущества:


Недостатки:


Соответствует международным стандартам финансовой отчетности (МСФО).


Позволяет более точно отражать экономическую реальность предприятия.


Помогает лучше планировать будущие денежные потоки.


Сложнее в применении, требует точного учета всех операций.


Возможна необходимость резервирования средств для будущих выплат.










стороние организации


предприниматели 


рынок 






1.Производственно-технологические факторы


2.Рыночные факторы


3.Природные и климатические факторы


4.Организационные и управленческие факторы


5.Социальные и экономические факторы








Пашня	Пастбища	Многолетние насаждения	Пруды и водоемы	Лесные насаждения	Прочие земли	9492	30	144	18	142	256	

Стоимость, тыс. руб.	2020	Зерно	Картофель	Молоко	Мясо КРС	Итого	970	3913.9	1468.3	350.8	6703	Стоимость, тыс. руб.	2021	Зерно	Картофель	Молоко	Мясо КРС	Итого	630.29999999999995	2011.8	1316.9	421.8	4380	Стоимость, тыс. руб.	2022	Зерно	Картофель	Молоко	Мясо КРС	Итого	647.5	1928.5	1367.6	559.20000000000005	4502.8	Стоимость, тыс. руб.	2023	Зерно	Картофель	Молоко	Мясо КРС	Итого	253.4	1792.5	2305.8000000000002	414	4765.7	Стоимость, тыс. руб.	2024	Зерно	Картофель	Молоко	Мясо КРС	Итого	632.6	1890.8	2372.5	327.9	5223.8	
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