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ВВЕДЕНИЕ

В рыночных условиях любое предприятие самостоятельно планирует собственную деятельность и определяет перспективы развития, с учетом спроса на продукцию и исходя из необходимости обеспечения производственного и социального развития. Самостоятельно планируемым показателем в числе других явилась прибыль, которая является самым главным показателем эффективности деятельности любого предприятия и основой всей экономики. Она показывает результативность организации. Рост прибыли позволяет наиболее полно удовлетворять потребности учредителей и работников, расширить воспроизводство предприятия. Также большая прибыль позволяет своевременно выполнять обязательства перед государством, банками и другими учреждениями. Именно из-за этого необходимо правильно вести учёт и наиболее точно определять финансовые результаты. Сведения о финансовых результатах деятельности организации формируется в виде отчетов о финансовых результатах. Они необходимы для оценки потенциальных изменений в ресурсах организации, при прогнозировании формирования денежных потоков на основании имеющихся ресурсов и при обосновании эффективности использования дополнительных ресурсов.

В условиях рыночной экономики управление финансовыми результатами занимает центральное место в жизни хозяйствующего субъекта. При этом положительный финансовый результат свидетельствует также об эффективном и целесообразном использовании активов организации, ее основного и оборотного капитала. 

Финансовый результат – это показатель работы организации. При правильно структурированной и упорядоченной деятельности организация получает прибыль, что является положительным признаком. В то же время предприятие из-за каких- либо ошибок и недочётов может пойти в убыток.  Актуальность изучения особенностей анализа финансовых результатов заключается в том, что именно он позволяет определить наиболее рациональные способы использования ресурсов и сформировать структуру средств предприятия и деятельности в целом. 

Цель курсовой работы – анализ финансовых результатов деятельности предприятия на примере ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ. Для достижения данной цели необходимо рассмотреть следующие задачи: 1) раскрыть теоретические основы анализа финансовых результатов; 2) привести краткую характеристику деятельности предприятия; 3) провести анализ финансовых результатов деятельности организации. 

Объектом работы выступает Общество с ограниченной ответственностью агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ. 

Предметом исследования курсовой работы является анализ финансовых результатов деятельности ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ, экономические отношения в сфере формирования финансовых результатов деятельности организации. 

Информационной базой исследования служат данные бухгалтерского учёта и отчётности.

1. ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ АНАЛИЗА ФИНАНСОВЫХ РЕЗУЛЬТАТОВ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ОРГАНИЗАЦИИ

Финансовый анализ представляет собой метод исследования сложного явления путём расчленения его на составные части. Это метод научного исследования явлений и процессов, в основе которого лежит изучение составных частей, элементов изучаемой системы. Экономическая сущность финансового анализа лучше всего отражается в следующем определении: финансовый анализ – это оценка финансово-хозяйственной деятельности фирмы в прошлом, настоящем и предполагаемом будущем.

Составным элементом экономики являются финансы. В ней анализ применяется с целью выявления сущности, закономерностей, тенденций и оценки экономических и социальных процессов, изучения финансово-хозяйственной деятельности на всех уровнях и в разных сферах воспроизводства.

Финансовый анализ является частью общего экономического анализа организации, а также частью общего, полного анализа хозяйственной деятельности.

Согласно суждениям Усачевой О. В. «финансовый результат служит оценочным показателем и выражает экономическую эффективность деятельности предприятия. Этот показатель определяется показателем прибыли или убытка, формируемым в течение календарного (хозяйственного) года» [26, с. 298]. 

По мнению Петрова А. М., «финансовый результат – прирост (уменьшение) капитала организации, вызванный ее предпринимательской и иной деятельностью» [22, с. 379]. 

Яркина Н. Н. отмечает, что «финансовые результаты деятельности предприятия характеризуются приростом суммы собственного капитала, основным источником которого является прибыль от хозяйственной деятельности предприятия» [24, с. 91]. 

Савицкая Г.В. считает, что «финансовые результаты характеризуются суммой полученной прибыли и уровнем рентабельности»: «прибыль – это часть чистого дохода, который непосредственно получают субъекты хозяйствования после реализации продукции» [27, с. 11]. 

Финансовый результат – это обобщающий показатель анализа и оценки эффективности деятельности организации. Финансовые результаты деятельности предприятия характеризуются суммой полученной прибыли и уровнем рентабельности. Чем больше величина прибыли и выше уровень рентабельности, тем эффективнее функционирует предприятие, тем устойчивее его финансовое состояние. Поэтому поиск резервов увеличения прибыли и рентабельности — одна из основных задач в любой сфере бизнеса. Большое значение в процессе управления финансовыми результатами отводится экономическому анализу.

Прибыль и рентабельность отражают эффективность процесса производства. Прибыль – это основной источник финансирования деятельности организаций и доходов бюджетов различных уровней.

В современных рыночных условиях целью предпринимательской деятельности является получение наибольшей прибыли. Любой хозяйствующий субъект стремится к повышению полученных доходов над произведенными расходами, так как всякая организация заинтересована в получении положительного результата от своей деятельности – прибыли. Сущность рассматриваемой экономической категории заключается в том, что необходимый уровень прибыли – это:

— основной внутренний источник текущего и долгосрочного развития организации;

— базовый фактор возрастания рыночной стоимости организации;

— индикатор кредитоспособности организации;

— инструмент конкурентоспособности организации при наличии стабильного и устойчивого уровня прибыли;

— гарант выполнения организацией своих обязательств перед государством, источник удовлетворения социальных потребностей общества.

Поддержание необходимого уровня прибыльности – объективная закономерность нормального функционирования организации в рыночных условиях.

Прибыль и рентабельность характеризуют все стороны финансово-хозяйственной деятельности предприятия.

Анализ финансовых результатов деятельности предприятия предусматривает:

— оценку динамики абсолютных и относительных показателей (прибыли и рентабельности);

— определение влияния отдельных факторов на размер прибыли и уровень рентабельности;

— выявление резервов роста прибыли и рентабельности.

Большое количество показателей, характеризующих финансовые результаты деятельности предприятия, создает методические трудности их системного рассмотрения. Различия в назначении показателей затрудняют выбор каждым участником товарного обмена тех из них, которые в наибольшей степени удовлетворяют его потребности в информации о реальном состоянии данного предприятия. Например, администрацию предприятия интересует масса полученной прибыли и ее структура, факторы, воздействующие на ее величину.

Налоговые инспекции заинтересованы в получении достоверной информации о всех составляющих балансовой прибыли; прибыли от реализации продукции, прибыли от реализации имущества, внереализационных результатах деятельности предприятия и др. Другим участникам рыночных отношений анализ прибыли позволяет выработать необходимую стратегию поведения, направленную на минимизацию потерь и финансового риска от вложений в данное предприятие.

Анализ финансовых результатов деятельности предприятия обязательно включает в себя изучение изменений каждого показателя за исследуемый период, структуры соответствующих показателей и их изменений, динамики изменения показателей финансовых результатов за ряд отчетных периодов.

Основными нормативными документами, регулирующими порядок формирования финансовых результатов, являются Положения по бухгалтерскому учету «Доходы организации» ПБУ 9/99 и «Расходы организации» ПБУ 10/99.

В конце года производят заключительные записи по закрытию соответствующих счетов. Данная учетная процедура получила название реформации баланса. Финансовый результат деятельности организации формируется в течение отчетного года в несколько этапов.

1. На счете 90 «Продажи» собираются доходы и расходы от обычной деятельности, в конце каждого месяца определяется предварительное сальдо, которое показывает прибыль (если доходы больше расходов) или убыток (если доходы меньше расходов) и переносится на счет 99 «Прибыли и убытки».

2. На счете 91 «Прочие доходы и расходы» собираются доходы и расходы, возникающие в деятельности любой организации, но не относящиеся к продаже продукции (работ, услуг):

— от продажи и прочего выбытия имущества организации;

— от сдачи имущества во временное пользование (аренду);

— инвентаризационные разницы (излишки или недостачи);

— списанная неистребованная дебиторская и кредиторская задолженность;

— штрафы, пени, неустойки за нарушение договорных обязательств;

— расходы на социальную сферу, благотворительность и т.п.;

— проценты по заемным средствам;

— проценты по финансовым вложениям и т. д.

Структура счета 91 «Прочие доходы и расходы» аналогична структуре счета 90 «Продажи»: по кредиту собираются доходы, по дебету счета – расходы. В конце каждого месяца определяется предварительное сальдо, которое показывает прибыль (если доходы больше расходов) или убыток (если доходы меньше расходов) от прочей деятельности и переносится на счет 99 «Прибыли и убытки».

1. Сумма предварительного сальдо, перенесенного со счетов 90 «Продажи» и 91 «Прочие доходы и расходы» формирует прибыль (убыток) до налогообложения. Поэтому для организаций, находящихся на традиционной системе налогообложения, на этом этапе производится расчет и начисление налога на прибыль, а для организаций, применяющих специальные налоговые режимы — единый налог.

2. Прибыль до налогообложения за вычетом налога на прибыль (предварительное сальдо по счету 99 «Прибыль и убытки») называют чистой прибылью (убытком) отчетного года и в конце отчетного периода (года) переносят на счет 84 «Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)».

3. По решению собственников (учредителей) происходит распределение чистой прибыли отчетного года:

— на покрытие убытков прошлых лет;

— на отчисления в резервный капитал;

— на увеличение уставного капитала;

— на расширение производственной базы;

— на выплату доходов учредителям (проценты, дивиденды) и др.

В случае получения чистого убытка по итогам отчетного периода учредителя принимают решение об источниках его покрытия и перспективах развития компании.

4. Чистая прибыль отчетного года за вычетом распределенных сумм называется нераспределенной прибылью. Чистый убыток отчетного года, не имеющий источников покрытия, называют непокрытым убытком (сальдо по счету 84 «Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)»).

Процедура оценки финансового результата субъективна, так как зависит от интересов лиц, проводящих ее. Так, для собственника важно правильно определить финансовый результат, который формируется путем сопоставления доходов и расходов. Поэтому для него важно, сколько было потрачено, а сколько получено. Для него в основе представлений лежит первоначальная стоимость, которая определяется по фактически произведенным затратам на приобретение и доведение до состояния, пригодного к использованию.

Таким образом, каждый участник хозяйственного процесса преследует свои цели, используя денежный измеритель. Более того, один и тот же субъект может преследовать разные цели и по-разному воспринимать оцениваемые факты хозяйственной жизни. И только профессиональный подход позволяет сделать правильный выбор оценки для конкретной ситуации. От выбора способа оценки меняется и стоимость имущества организации, и величина финансового результата.

Описание хозяйственных процессов, выраженных в едином денежном измерителе, называется моделированием. Учетные модели строятся путем описания фактов хозяйственной жизни с помощью счетов и двойной записи.

Процедура, связанная с исчислением оценок, называется калькуляцией. В процессе калькулирования производят расчет себестоимости изготовленной продукции (выполненных работ, оказанных услуг). Для этой цели важное значение имеет разделение затрат на прямые и косвенные. Первые входят в себестоимость готового продукта полностью, их величина зависит от объема производства. Вторые связаны с обслуживанием процесса производства или с управлением организацией, поэтому для включения в себестоимость готовых изделий такие расходы распределяют. Сумма косвенных расходов, приходящаяся на единицу изделия – величина субъективная, так как зависит от выбранного способа распределения. И снова, правильный выбор может быть сделан только профессионалом, в противном случае, себестоимость изделий будет искажена, а, следовательно, и финансовый результат будет недостоверным.

Исчисление финансового результата деятельности организации – важнейшая задача предприятия. От правильной оценки эффективности производства будет зависеть сумма дивидендов для учредителей, уплачиваемый в бюджет налог на прибыль, оценка доходности инвестиционных проектов и т. п.

Вообще, финансовый результат определяют в несколько этапов. Сначала формируют прибыль (убыток) от продаж и прибыль (убыток) от прочей деятельности, их сумма показывает прибыль (убыток) до налогообложения. После исчисления налога на прибыль определяется показатель чистой прибыли (чистого убытка). Далее происходит распределение прибыли в соответствии с решением учредителей, а сумма, оставшаяся на развитие организации, называется нераспределенной прибылью. Если по итогам деятельности получен убыток, то учредители определяют источники его покрытия. Сумма убытка, который не имеет источников покрытия, называют непокрытым убытком.

Анализ финансовых результатов хозяйственной деятельности – это один из способов оценки инвестиционной привлекательности организации и определения того, насколько перспективен бизнес.

Основными задачами анализа финансовых результатов деятельности являются:

— систематический контроль над выполнением планов реализации продукции и получением прибыли;

— определение влияния как объективных, так и субъективных факторов на финансовые результаты;

— выявление резервов увеличения суммы прибыли и рентабельности;

— оценка работы предприятия по использованию возможности увеличения прибыли и рентабельности;

— разработка мероприятий по использованию выявленных резервов.

Основными источниками информации при анализе финансовых результатов прибыли служат накладные на отгрузку продукции, данные аналитического бухгалтерского учета по счетам финансовых результатов, а 

Прибыль от продаж (PN) рассчитывается как разность между выручкой от продаж (N) и полной себестоимостью продукции, товаров, работ и услуг, включая коммерческие и управленческие расходы (S):

PN= N — S (1)

Чистая (нераспределенная) прибыль характеризует реальный прирост (наращение) собственного капитала организации. Чистая прибыль от деятельности организации рассчитывается по формуле:

Рч = ∑ Доходы — ∑ Расходы — Налоги (2)

В условиях рыночных отношений также имеет большое значение роль показателей рентабельности продукции, характеризующих уровень рентабельности ее производства. Показатели рентабельности - это относительные характеристики деятельности компании. Они характеризуют относительную прибыльность предприятия, измеряемую в процентах от затрат или капитала с различных позиций. В то же время показатели рентабельности являются важнейшими характеристиками фактической среды для формирования прибыли и дохода предприятия. По этой причине они являются обязательными элементами сравнительного анализа и оценки финансового состояния предприятия. 

Показатели рентабельности можно объединить в несколько групп:

1) показатели, включающие затраты на производство и реализацию продукции, примерами которой являются рентабельность продукции и рентабельность деятельности в целом;

2) показатели, которые характеризуют прибыльность продаж (рентабельность продаж);

3) показатели, показывающие ресурсообеспеченность предприятия (общая рентабельность, рентабельность капитала).

Рентабельность производственной деятельности находят путем деления прибыли от реализации продукции к сумме затрат на производство и сбыт продукции. Рентабельность продаж рассчитывается отношением прибыли от реализации продукции на сумму полученной выручки от реализации без НДС, акцизов и других аналогичных платежей. Рентабельность активов или имущества исчисляется отношением прибыли до налогообложения предприятия к валюте баланса. Рентабельность собственного капитала рассчитывается отношением чистой прибыли предприятия к средней величине собственного капитала. Рентабельность инвестиций отражает эффективность использования средств, инвестированных в предприятие.

Приведенные показатели рентабельности зависят от множества факторов. Так, уровень рентабельности производственной деятельности, исчисленный в целом по предприятию, зависит от таких факторов, как структура реализованной продукции, ее себестоимость, средние цены реализации. На изменение рентабельности активов (имущества) предприятия влияют изменения уровней фондоотдачи и оборачиваемости материальных оборотных средств. Чем быстрее оборачивается капитал на предприятии, тем меньше его требуется для обеспечения запланированного объема продаж. И, наоборот, замедление оборачиваемости капитала требует дополнительного привлечения средств для обеспечения того же объема производства и реализации продукции. Таким образом, объем продаж сам по себе не оказывает влияния на уровень рентабельности, ибо при его изменении пропорционально увеличиваются или уменьшаются сумма прибыли и сумма основного и оборотного капитала при условии неизменности остальных факторов. На уровень рентабельности собственного капитала оказывают влияние доходность реализованной продукции, ресурсоотдача и структура авансированного капитала.

Уровень рентабельности продаж, исчисленный в целом по предприятию, зависит от трех основных факторов первого порядка: изменения структуры реализованной продукции, ее себестоимости и средних цен реализации. 

2. КРАТКАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ООО «АГРОФИРМА «САРМАН» САРМАНОВСКОГО РАЙОНА РТ

2.1 . Анализ природных и экономических условий 

Общество с ограниченной ответственностью «Агрофирма «Сарман» расположено по адресу республика Татарстан, Сармановский район, село Сарманово, улица Н.Шарипова, дом 2а. Организация была зарегистрирована 30 ноября 2005 года. Смешанное сельское хозяйство является основным видом деятельности. По ОКВЭД в организации установлены следующие дополнительные виды деятельности:

- выращивание зерновых (кроме риса), зернобобовых культур и семян масличных культур;

- разведение молочного крупного рогатого скота, производство молока;

- переработка и консервирование мяса;

- производство рафинированных растительных масел и их фракций и т.д.

ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ находится на востоке республики. Район граничит с Тукаевским, Мензелинским, Муслюмовским, Азнакаевским, Альметьевским и Заинским районами Татарстана. Общая площадь Сармановского района составляет 1385 км2. Администрвтивный центр – село Сарманово.

В районе преобладает умеренно-континентальный климат. Зимы умеренно холодные и продолжительные. Средняя температура января составляет -11,3 градусов. Лето теплое и короткое. Средняя температура июля составляет +20,2 градусов. Среднее годовое количество осадков в районе составляет 560 мм.

Климатические условия благоприятны для развития сельскохозяйственной деятельности предприятия.

Сармановский район расположен на пониженной северо-восточной части Восточного Закамья, на водосборной площади рек Мензеля и Мелля (бассейн реки Ик). 

Сармановский район находится в лесостепной зоне и характеризуется очень высоким процентом распаханности территории. Всего леса составляют не более 10% территории.

Удалённость от пунктов реализации основных видов сельскохозяйственной продукции: зерна – 65 км (Набережно-Челнинский элеватор, молока – 2 км (ОАО «Сармановский молочный завод»), мяса – 3 км (ООО «Агрофирма «Сарман Закамье»). Основными базами закупки основных видов материально-технических ресурсов являются: сельскохозяйственных машин и запчастей – 70 км (г. Набережные Челны), строительных материалов – 68 км (г. Азнакаево), агрохимической продукции – 62 км (с.Муслюмово).

Для оценки условий землепользования хозяйства рассмотрим состав, структуру земельного фонда организации и интенсивность использования земель за исследуемый период (табл. 1 и табл. 2).

Таблица 1 – Состав земельных фондов и структура сельскохозяйственных угодий ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2019-2021 годы

	Земельные угодья
	Площадь, га
	Структура, %
	В среднем по РТ за 2021 год

	
	2019 г.
	2020 г. 
	2021 г.
	2019 г.
	2020 г.
	2021 г.
	

	Всего земель,га
	32630
	31101
	30774
	Х
	Х
	Х
	Х

	в том числе

сельхозугодий, га
	31636
	30421
	30277
	100,0
	100,0
	100,0
	100,0

	из них:

пашня, га
	29038
	27823
	27679
	91,8
	91,5
	91,4
	89,0

	сенокосы, га
	18
	18
	18
	0,1
	0,1
	0,1
	1,6

	пастбища, га
	2580
	2580
	2580
	8,2
	8,5
	8,5
	9,1

	Процент распаханности
	Х
	Х
	Х
	91,8
	91,5
	91,4
	89,0


Из данных таблицы видно, что в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ общая земельная площадь за исследуемый период постепенно сокращается. Так, за 2019-2021 годы её уменьшение составило 1856 га (30774 – 32630 = -1856). На это повлияли изменения площадей сельхозугодий, в том числе и пашни.

Наибольший удельный вес в структуре сельскохозяйственных угодий за 2021 год в организации приходится на долю пашни - 27679 га (91,4%), что ненамного отличается от среднереспубликанского показателя за 2021 год, которые составили 89,0%. Такой высокий уровень говорит о высоком проценте распаханности, который показывает какая часть сельскохозяйственных угодий систематически обрабатывается и используется под посевы.

Площади сенокосов и пастбищ за весь период остаются неизменными. При этом удельный вес сенокосов сильно отличается от среднереспубликанского значения. Разница составляет 1,5 процентных пункта.  

Таблица 2 – Анализ интенсивности использования земель в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2019-2021 годы

	Показатели
	2019 г.
	2020 г.
	2021 г.
	Отклонение

	Удельный вес всех сельхозугодий в общей земельной площади, %
	97,0
	97,8
	98,4
	1,4

	В том числе: пашни
	89,0
	89,5
	89,9
	0,9

	сенокосов
	0,1
	0,1
	0,1
	0

	пастбищ
	7,9
	8,5
	8,4
	0,5


Таким образом можно сделать вывод о том, что в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2019-2021 годы наблюдается положительная тенденция по использованию земель. За этот период удельный вес сельхозугодий в общей земельной площади увеличился на 1,4 процентных пункта, что показывает на сколько интенсивнее начали пользоваться земельными ресурсами. Это отклонение на 0,9 п.п. объясняется увеличением в структуре земельных фондов доли пашни и 0,5п.п.  – пастбищ.

2.2. Анализ основных показателей и специализации организации

Любое предприятие стремится повысить эффективность производства. Эффективность производства – это соотношение конечного результата производства и затрат на его получения. Для его улучшения необходимо достичь наибольших результатов или минимизировать издержки производства.

Эффективность деятельности организации во многом зависит от специализации организации. Специализация – это конкретное разделение общественного труда. Для характеристики специализации сельскохозяйственного предприятия чаще всего используется его структура товарной продукции.

Таблица 3 – Структура товарной продукции в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ, за 2019 – 2021 годы

	Виды продукции
	СТП, тыс.руб.
	Структура СТП, %
	Структура в среднем за 3 года, %

	
	2019 год
	2020 год
	2021 год
	2019 год
	2020год
	2021 год
	

	Зерно
	3566,9
	6163,5
	1473,0
	21,1
	31,8
	15,6
	22,8

	Масличные культуры
	998,6
	1678,1
	543,5
	5,9
	8,7
	5,8
	6,8

	Сахарная свекла
	7070,6
	6674,9
	4125,5
	41,8
	34,4
	43,7
	40,0

	Молоко
	4035,6
	3393,6
	2563,4
	23,9
	17,5
	27,2
	22,9

	Мясо КРС
	1072,8
	1464,1
	696,5
	6,3
	7,6
	7,4
	7,1

	Итого
	16913,5
	19395,2
	9441,1
	100,0
	100,0
	100
	100,0


Исходя из данных таблицы 3 можно сказать что в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2019-2021 годы наибольший удельный вес в структуре товарной продукции в среднем за 3 года занимает сахарная свекла – 40 %. За ней следуют скотоводство – 30% (22,9%+7,1%=

=30%) и зернопроизводство – 22,8%. Исходя из этого, можно сделать вывод о том, что на предприятии сложилась свекловично-скотоводческая специализация с зернопроизводством.

Для успешного функционирования организации очень важно проводить анализ показателей основных средств, который может помочь выявить возможные проблемы и недостатки, которые связаны с использованием ОС. К таким показателям относятся фондооснащённость и фондовооружённость труда.

Рассмотрим эти показатели в таблице 4.

Таблица 4 – Уровень фондооснащенности и фондовооруженности труда в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ, за 2019- 2021 годы

	Показатели
	Годы
	В среднем по РТ за 2021 год

	
	2019
	2020
	2021
	

	Среднегодовая стоимость основных производственных фондов сельскохозяйственного назначения, тыс. руб.
	1 058 321
	1 090 610
	1 137 919
	436 382

	Число среднегодовых работников, чел.
	462
	377
	302
	90

	Площадь сельскохозяйственных угодий, га
	31636
	30421
	30 277
	6 647

	Фондооснащенность на 100 га сельскохозяйственных угодий, тыс. руб.
	3 345,3
	3 585,1
	3 758,4
	6 565,5

	Фондовооруженность на 1 работника, тыс. руб.
	2 290,7
	2 892,9
	3 767,9
	4 863,0


Как видно из таблицы 4, стоимость основных производственных фондов сельскохозяйственного назначения в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ возрастают, то есть, предприятие приобретает новые средства. За 2019-2021 годы она увеличилась на 79598 тыс. руб. или на 7,5%.  При этом этот показатель в организации превышает среднереспубликанское значение за 2021 год более чем в 2 раза.

Показатели фондооснащенности и фондовооруженности в предприятии с каждым годом возрастают. Фондооснащенность на 100 га сельхозугодий в 2021 году по сравнению с 2019 годом увеличилась на 413,1 тыс. руб. или на 12%. На это кроме увеличения стоимости основных производственных фондов сельскохозяйственного назначения повлияло и уменьшение площади сельскохозяйственных угодий на 1359 га или на 4%. Значения показателя в организации сильно отличаются от средних значений по РТ за 2021 год, что так же связано с большим объёмом основных производственных фондов.  

Показатель фондовооруженности труда в организации за исследуемый период увеличился на 1477,2 тыс. руб. или на 64%. Этот показатель с каждым годом всё больше приближается с среднереспублканскому значению за 2021 год. На это влияет уменьшение числа среднегодовых работников на 160 чел. или на 35%. 

Уровень развития материально-технической базы сельского хозяйства во многом зависит от обеспеченности предприятия энергетическими ресурсами.
Таблица 5 – Уровень энергооснащенности и энерговооруженности труда в ООО ««Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ, за 2019 – 2021 годы

	Показатели
	Годы
	В среднем по РТ за 2021 год

	
	2019
	2020
	2021
	

	Сумма энергетических мощностей, л.с.
	30 019
	  30 204
	35 370
	9 229

	Площадь пашни, га
	29 038
	27 823
	27 679
	5 917

	Число среднегодовых работников, чел.
	462
	377
	302
	90

	Энергооснащенность на 100 га пашни, л.с.
	103,4
	108,6
	127,8
	156,0

	Энерговооруженность на 1 работника, л.с.
	65,0
	80,1
	117,1
	102,8


По данным таблицы 5, можно сказать, что в ООО «Агрофирма «Сарман» за 2019-2021 годы наблюдается постепенный рост суммы энергетическим мощностей. Так она увеличилась на 5351 л. с. или на 18%. При этом этот показатель превышает среднее значение по РТ за 2021 год более чем в 3 раза.

Показатели энергооснащённости и энерговооружённости в организации также с каждым годом возрастают. Энергооснащённость на 100 га пашни в 2021 году по сравнению с 2019 годом увеличилась на 24,4 л.с. или на 24%. На это кроме увеличения суммы энергетических мощностей повлияло уменьшение площади пашни на 5%.

Значение показателя энерговооружённости на 1 работника за исследуемый период увеличился на 52,1 л. с. или на 80%. 

 Для эффективного ведения хозяйства необходима обеспеченность трудовыми ресурсами. Благодаря большому уровню обеспеченности трудовыми ресурсам, который обеспечивает своевременность выполнения работ, возможно значительно увеличить объём выпуска продукции.

В настоящее время в сельском хозяйстве наблюдается нехватка трудовых ресурсов, поэтому очень важно анализировать уровень использования запаса труда.

Таблица 6 – Уровень использования запаса труда в ООО «Агрофирма «Игенче» Арского района РТ за 2018 – 2020 годы

	Показатели
	2019 г.
	2020 г.
	2021 г.
	В среднем по РТ за 2021 год

	Среднегодовая численность работников, чел.
	470
	383
	306
	96

	Годовой запас труда, тыс. чел.-час.
	855
	697
	557
	175

	Фактически отработано, тыс. чел.-час.
	908
	910
	603
	185

	Уровень использования запаса труда, %
	104,2
	130,6
	108,3
	105,5


Данные таблицы 6 показывают, что годовой запас труда в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ с 2019 по 2021 годы уменьшается.  В 2021 году по сравнению с 2019 годом его стало меньше на 298 тыс. чел.- час. или на 35%. Снижение связано с сокращением среднегодовой численности работников на 164 чел.  При этом уровень использования труда за весь исследуемый период превышает 100%, что происходит из-за превышения фактически отработанных часов над годовым запасом труда. Благодаря этому в организации высокий уровень использования труда.

Для более точной оценки деятельности организации необходимо проследить динамику показателей экономической эффективности производства ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ. 

 Таблица 7 – Показатели экономической эффективности сельскохозяйственного производства в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2019 – 2021 годы

	Показатели
	Годы
	В среднем по РТ за 2021 год

	
	2019
	2020
	2021
	

	Стоимость валовой продукции в расчёте на:

-100 га сельхозугодий, тыс.руб.
	61,8
	58,9
	34,0
	59,1

	-100 га соизмеримой пашни, тыс.руб.
	216,6
	207,0
	119,5
	229,0

	-100 рублей основных средств, руб.
	2,0
	1,6
	1,0
	0,9

	-100 рублей издержек производства, руб.
	1,5
	1,4
	0,9
	1,3

	-1 среднегодового работника, чел.
	42,4
	47,5
	34,1
	43,8

	Сумма прибыли (убытка) в расчёте на:

-100 га сельхозугодий, тыс.руб.
	28,2
	-79,2
	-23,1
	342,9

	-100 га соизмеримой пашни, тыс.руб.
	98,9
	-278,4
	-81,1
	1328,1

	-100 рублей основных средств, руб.
	0,9
	-2,1
	-0,7
	5,2

	-100 рублей издержек производства, руб.
	0,7
	-1,9
	-0,6
	7,7

	-1 среднегодового работника, чел.
	19,3
	-63,9
	-23,1
	254,0

	Уровень рентабельности (убыточности) продукции, %
	0,7
	1,9
	0,6
	10,8


По данным таблицы 7 можно сделать вывод о том, что в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2019-2021 годы наблюдаются спад показателей стоимости валовой продукции. Это прежде всего связано с уменьшением самой стоимости валовой продукции. Так стоимость валовой продукции на 100 га сельхозугодий за исследуемый период уменьшился на 27,8 тыс. руб. или на 45%. Тот же показатель в расчёте на 100 рублей основных средств уменьшился на 1 тыс. руб. или на 50%.  

За 2019 год организация получила небольшую прибыль, а за следующие 2 года и вовсе пошла в убыток. Из-за этого ООО «Агрофирма «Сарман» обладает низким уровнем рентабельности.

2.3. Анализ финансового состояния 

Финансовое состояние предприятия во многом зависит от оптимальности структуры источников капитала (соотношения собственных и заемных средств), структуры его активов и от соотношения основного и оборотного капитала.

Необходимость в собственном капитале обусловлена требованиями самофинансирования предприятия. Он является основой их самостоятельности и независимости. Его особенность состоит в том, что инвестируется на долгосрочной основе и подвергается наибольшему риску. 

От того, на сколько оптимально соотношение собственного и заемного капитала, во многом зависит финансовое положение предприятия. Выработка правильной финансовой стратегии в этом вопросе помогает предприятию повысить эффективность своей деятельности.

Все эти показатели отражаются в бухгалтерском балансе организации.

Чтобы узнать какая существует возможность превратить все имеющиеся активы баланса проводится анализ ликвидности.

Таблица 8 – Анализ ликвидности баланса в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2021 год (тыс. руб.)

	Актив
	На начало
	На конец
	Пассив
	На начало
	На конец
	Платежный излишек

	
	
	
	
	
	
	На начало
	На конец

	А1 Наиболее

ликвидные активы
	2443
	2979
	П1 Наиболее срочные обязательства
	1100479
	1247709
	-1098036
	-1244730

	А2 Быстро

реализуемые

активы
	1314962
	1631959
	П2 Краткосроч-

ные пассивы
	1121592
	1436211
	193370
	195748

	A3 Медленно

реализуемые

активы
	656488
	897320
	П3 Долгосрочные пассивы
	15288
	243148
	641200
	654172

	А4 Трудно

реализуемые

активы
	457122
	583981
	П4 Постоянные (устойчивые) пассивы
	193656
	189171
	263466
	394810

	Валюта баланса
	2428060
	3116239
	Валюта баланса
	2428060
	3116239
	Х
	Х


Ликвидность баланса считается абсолютной при выполнении следующих неравенств: А1 ≥ П1; А2 ≥ П2; А3 ≥ П3; А4 ≤ П4.

По данным таблицы ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ нельзя считать абсолютно ликвидным, так как не все условия выполняются. В предприятии наиболее срочные обязательства превышают наиболее ликвидные активы (А1<П1) на начало и на конец года на 1098036 тыс. руб. и 1244730 тыс. руб.  соответственно. Это объясняется сокращением суммы денежных средств, отсутствием краткосрочных финансовых вложений, а также увеличением кредиторской задолженности.

Также трудно реализуемые активы организации превышают постоянные пассивы (А4> П4) на 263466 тыс. руб. и394810 тыс. руб. Это происходит из-за большого объёма основных средств и недостатка нераспределённой прибыли и доходов будущих периодов.

Так как А2> П2 и А3> П3, то ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ ликвидно на 50%.

От степени ликвидности баланса зависит платежеспособность предприятия. Платежеспособность — это способность предприятия погашать свои обязательства [24, с.58]. Следовательно, платежеспособным является предприятие, у которого активы больше, чем внешние обязательства. Платежеспособность является одним из ключевых признаков нормального финансового положения предприятия. 

Таблица 9 - Анализ финансовых коэффициентов платежеспособности ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2021 год
	Показатели
	Нормативное ограничение
	На начало года
	На конец года
	Отклонение, +/-

	Общий показатель платежеспособности(L1 )
	L1>1
	0,5
	0,6
	0,1

	Коэффициент абсолютной ликвидности (L 2)
	0,2< L2<0,5
	0,001
	0,001
	0

	Коэффициент «критической оценки» (L 3)
	0,7 <LЗ<0,8
	0,6
	0,6
	0

	Коэффициент текущей ликвидности (L 4)


	1,5<L4<2
	0,9
	0,9
	0

	Коэффициент маневренности функционирующего капитала (L5) 5)
	Увеличение в динамике 
	-2,6
	-5,8
	-3,2

	Доля оборотных средств в активах (L 6)
	L6 >0,5
	0,8
	0,8
	0

	Коэффициент обеспеченности собственными средствами (L7)
	L7>0,1
	-0,1
	-0,2
	-0,1


На данных таблицы 9 можно сказать об увеличении общего показателя платежеспособности (L1) ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2021год на 0,1, что показывает увеличение возможности предприятия оплачивать свои обязательства. Коэффициент абсолютной ликвидности (L2) за исследуемый период не меняется и не соответствует нормативному значению. Это объясняется наличием постоянной задолженности предприятия. Коэффициент «критической оценки» (L3) не достигает нормативного значения. Это означает, что предприятие не сможет выполнить обязательства в случае сложностей с реализацией продукции. Отклонение коэффициента текущей ликвидности (L4) от норматива показывает, что в организации присутствует небольшой финансовый риск, который связан с тем, что предприятие не способно стабильно оплачивать текущие счета. Коэффициент маневренности функционирующего капитала (L5) мало того, что является отрицательным, так ещё и за 2021 год уменьшился на 3,2.  Из-за этого предприятие не может быть обеспечено гибкостью в использовании собственных средств. Доля оборотных средств в активах (L6) входит в нормативные ограничения, что свидетельствует о высокой ликвидности баланса. Коэффициент обеспеченности собственными средствами (L7) уменьшается на 0,1 и отклоняется от нормативного значения. Следовательно, предприятие не является платежеспособным.

Для определения целей в долгосрочной перспективе кроме оценки платежеспособности необходима и оценка финансовой устойчивости организации.

«Финансовая устойчивость – это стабильность финансового положения предприятия, его финансовая независимость от внешних кредиторов и инвесторов, обеспечиваемая достаточной долей собственного капитала в составе источников финансирования» [14].

Другими словами, «финансовая устойчивость – это такое состояние финансовых ресурсов, при котором доходы предприятия стабильно превышают его расходы, оно гарантированно обеспеченно собственными средствами, на предприятии постоянно расширяется производственный процесс» [23].

Таблица 10 - Анализ коэффициентов финансовой устойчивости ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2021 год

	Показатели
	Норма ограничения
	На начало 2021 года
	На конец 2021 года
	Отклонение, +/-

	Коэффициент капитализации U1   UUUГ1U1
	Не выше 1,5
	0,1
	1,4
	1,3

	Коэффициент обеспеченности

собственными источниками U2 Uфинансирования U2
	0,1-0,5
	-0,2
	-0,1
	0,1

	Коэффициент финансовой независимости U3
	0,4-0,7
	0,1
	0,1
	0

	Коэффициент финансиро​вания U4 U4U  U4
	>0,7
	0,1
	0,1
	0

	Коэффициент финансовой устойчивости U5
	>0,6
	0,1
	0,1
	0


Исходя из данных таблицы можно сказать, что коэффициент капитализации (U1) ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2021 год соответствует нормативному значению. За исследуемый год он увеличился на 1,3, что свидетельствует об увеличении чистой прибыли предприятия и о повышении инвестиционной привлекательности предприятия. Коэффициент обеспеченности собственными источниками финансирования (U2) не соответствует норме ограничений, но при этом она приблизилась к ней на 0,1, что говорит об увеличении собственных оборотных активов, необходимых для финансовой устойчивости. Коэффициент финансовой независимости (U3), коэффициент финансирования (U4), коэффициент финансовой устойчивости (U5) за 2021 год не меняются, но сильно отличаются от нормы. Это означает наличие постоянных пассивов, зависимость предприятия от внешних источников финансирования.

3. АНАЛИЗ ФИНАНСОВЫХ РЕЗУЛЬТАТОВ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ОРГАНИЗАЦИИ

3.1. Анализ динамики продаж продукции (выполненных работ и оказанных услуг)

Реализация — процесс продажи готовой продукции, товара или выполненных работ и услуг; передача на возмездной основе материальных ценностей, выполнение работ и оказание услуг с целью извлечения дохода [25].

Реализация продукции является завершающей стадией процесса кругооборота средств предприятия, в результате чего готовая продукция превращается в деньги. 

Объем реализации продукции определяется или по отгрузке продукции покупателям, или по оплате (выручке). Он может выражаться в сопоставимых, плановых и действующих ценах. В условиях рыночной экономики этот показатель приобретает первостепенное значение. От того, как продается продукция, какой спрос на нее на рынке зависит и объем ее производства. 

Немаловажное значение для оценки выполнения производственной программы имеют и натуральные показатели объемов производства и реализации продукции (штуки, метры, тонны и т. д.). Их используют при анализе объемов производства и реализации продукции по отдельным видам и группам однородной продукции.

Условно-натуральные показатели, как и стоимостные, применяются для обобщенной характеристики объемов производства продукции.

 Нормативные трудозатраты также используются для обобщенной оценки объемов выпуска продукции — в тех случаях, когда в условиях разнородного производства не представляется возможным использовать натуральные или условно-натуральные измерители.

Анализ начинается с изучения динамики реализации продукции (табл.11).

Таблица 11 – Факторный анализ реализации продукции в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2020-2021 годы

	Вид продук​ции
	Объем производства, т
	Уровень товарности, %
	Объем реализации, т
	Отклонение (+,-), т

	
	2020
	2021
	2020
	2021
	2020
	2021
	общее
	в т.ч. за счет

	
	
	
	
	
	
	
	
	объема продук​ции
	уровня товарности

	Зерно
	56466
	21125
	105,4
	64,4
	59499
	13606
	-45893
	-37233
	-8660

	Сахар​ная свекла
	107200
	74066
	111,8
	100,0
	119837
	74066
	-45771
	-37031
	-8740

	Маслич​ные культу​ры
	4621
	1924
	135,1
	104,4
	6242
	2009
	-4233
	-3643
	-590

	Молоко
	12060
	9021
	95,0
	95,9
	11453
	8651
	-2802
	-2883
	81

	Мясо КРС
	446
	410
	288,3
	149,3
	1286
	612
	-674
	-104
	-570


Факторный анализ реализации продукции в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2020-2021 годы показывает уменьшение объемов реализации всех видов продукции. Необходимо обозначить, что в 2021 году были неблагоприятные погодные условия, засуха. Это сыграло большую роль в уменьшении производства продукции растениеводства. Объём реализации зерна в 2021 году уменьшился на 45893 т по сравнению с 2020 годом, в том числе за счёт уменьшения объёма производства продукции на 372331 т и уровня товарности на 8660 т. Объём реализации сахарной свеклы уменьшился на 45771 т, в том числе за счет уменьшения объема производства на 37031 т и уровня товарности на 8740 т. Уменьшению объёма реализации масличных культур за исследуемый период на 3643 т объясняется уменьшением объема производства на 2697 т и на 590 т уменьшением уровня товарности на 30,7 п.п. Объёмы производства молока и мяса КРС уменьшились на 2802 т и 674 т, соответственно. Превышение объёмов реализации продукции над объёмами их производства объясняется продажей прошлогоднего урожая, который находился в запасе у предприятия. 

Изучив динамику выпуска и реализации продукции, необходимо установить факторы изменения ее объема на начало и на конец года и провести анализ использования этой продукции (табл.12).

Таблица 12 – Анализ использования собственной продукции в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2019-2021 годы, т

	Показатели
	Зерно
	Сахарная свекла
	Молоко

	
	2019
	2020
	2021
	2019
	2020
	2021
	2019
	2020
	2021

	Наличие на начало года
	6351
	5310
	0
	0
	17379
	0
	0
	0
	0

	Приход

1. Произведено
	36876
	56466
	21125
	144320
	107200
	74066
	14393
	12060
	9021

	2. Покупка и прочие поступления
	2506
	3302
	3174
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Итого
	39382
	59768
	24298
	144320
	107200
	74066
	14393
	12060
	9021

	Расход

1. Продано всего
	35557
	59499
	13606
	126941
	119837
	74066
	13620
	11453
	8651

	2. На корм
	2593
	2293
	-
	-
	4742
	-
	773
	606
	370

	3. На семена
	2173
	3286
	3198
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Итого
	40323
	65078
	16804
	126941
	124579
	74066
	14393
	12060
	9021

	Остаток на конец года
	5310
	0
	7494
	17379
	0
	0
	0
	0
	0


По данным таблицы 12 видно, что ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района за 2019-2021 годы получила зерно не только в производстве, но и путём покупки у других организаций. Кроме продажи зерна агрофирма оставила часть продукции на семена на следующий год и на корм.  Сахарную свеклу организация за весь исследуемый период производит для продажи, но в 2020 году из-за неурожая 4742 т продукции израсходовано на корм животных. Всё производство молока уходит на продажу и на корм телят. 

Таким образом, изучив динамику продаж продукции (выполненных работ и услуг), мы можем сделать вывод, что производство продукции колеблется. Продажа всех рассматриваемых видов продукции в 2021 году по сравнению с 2019 годом сильно уменьшилась, что негативно сказывается в получении прибыли организацией.

3.2. Анализ денежной выручки и факторов на нее влияющих

Основную часть прибыли предприятие получает от продажи продукции. В процессе анализа изучается динамика, влияние отдельных факторов на денежную выручку и на результат продаж.

Выручка от реализации продукции (работ, услуг) является основным источником возмещения затраченных на производство продукции средств. Ее своевременное поступление обеспечивает непрерывность кругооборота средств, бесперебойность производственного процесса. Из полученной выручки хозяйствующий субъект возмещает материальные затраты на сырье, материалы, топливо, электроэнергию и другие предметы труда. Несвоевременное поступление выручки влечет простой в производстве, снижение прибыли, нарушение договорных обязательств, штрафные санкции.

Объем реализации продукции может оказывать положительное и отрицательное влияние на сумму выручки от продаж. Увеличение объема продаж рентабельной продукции приводит к пропорциональному увеличению прибыли. Если же продукция является убыточной, то при увеличении объема реализации происходит уменьшение суммы прибыли.

Структура товарной продукции может оказывать как положительное, так и отрицательное влияние на сумму выручки от продаж. Если увеличится доля более рентабельных видов продукции в общем объеме ее реализации, то сумма прибыли возрастет, и наоборот, при увеличении удельного веса низкорентабельной или убыточной продукции общая сумма прибыли уменьшится.

Для того, чтобы рассмотреть влияние факторов на денежную выручку от продаж продукции рассмотрим таблицу 13.

Таблица 13 – Влияние факторов на денежную выручку от продаж продукции в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2020-2021 годы

	Вид продук-ции
	Количество реализованной продукции, т
	Средняя цена реализации 1 т продукции, руб
	Денежная выручка, тыс. руб
	Отклонение (+,-), 

тыс. руб

	
	2020
	2021
	2020
	2021
	2020
	2021
	всего
	в т.ч. за счет

	
	
	
	
	
	
	
	
	кол-ва
	цены

	Зерно
	59499
	13606
	9727,4
	17136,4
	578770
	233158
	-345612
	-446419
	100807

	Сахарная свекла
	119837
	74066
	1987,3
	2567,4
	238148
	190160
	-47988
	-90957
	42969

	Маслич​ные культуры
	6242
	2009
	28258,1
	37093,1
	176387
	74520
	-101867
	-119616
	17749

	Молоко
	11453
	8651
	23809,8
	24857,9
	272694
	215046
	-57648
	-66715
	9067

	Мясо КРС
	1286
	612
	109167,2
	112593,1
	140389
	68907
	-71482
	-73579
	2097


Исходя из данных таблицы 13 можно сказать, что денежная выручка от реализации готовой продукции в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2020-2021 годы сильно уменьшилась. Денежная выручка от продажи зерна за год снизилась на 345612 тыс. руб., в том числе за счет снижения количества реализованной продукции уменьшилась на 446419 тыс. руб. и роста цены реализации 1 т продукции увеличилась на 100807 тыс. руб. Выручка от реализации сахарной свеклы за исследуемый период также снизилась на 47988 тыс. руб., в том числе за счёт уменьшения количества реализованной продукции уменьшилась на 90957 тыс. руб. и роста средней цены реализации 1 т продукции увеличилась на42969 тыс. руб. На уменьшение денежной выручки от реализации масличных культур на 119616 тыс. руб. повлияло снижение количества реализуемой продукции. При этом рост стоимости единицы продукции привела к увеличение денежной выручки на 17749 тыс. руб. Выручки от продаж молока и мяса КРС уменьшились на 57648 тыс. руб. и на 71482 тыс. руб. 

На результат продаж сельскохозяйственной продукции оказывают влияние объем проданной продукции, её себестоимость и средняя цена продаж. Для анализа продаж продукции имеет место рассмотреть эти факторы и оценить их степень влияния на прибыль от реализации продукции. 

Прибыль образуется в результате реализации продукции. Ее величина определяется разницей между доходом и издержками (затратами) на ее производство и реализацию. Общая масса получаемой прибыли зависит от объёма продаж, уровня цен и от того, насколько уровень издержек производства соответствует общественно необходимым затратам.

Рассмотрим таблицу 14 и проведем анализ.

Таблица 14 – Факторный анализ прибыли от реализации продукции в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2020-2021 годы

	Виды продукции
	Количество реализованной продукции, т
	Средняя цена реализации 1 т продукции, руб.
	Себестоимость 1 т продукции, руб.
	Прибыль (убыток) от реализации продукции, тыс.руб.
	Отклонение  прибыли, тыс. руб.

	
	
	
	
	
	общее
	в т.ч. за счет

	
	2020
	2021
	2020
	2021
	2020
	2021
	2020
	2021
	
	объема реализации
	цены
	себестои-мости

	Зерно
	59499
	13606
	9727,4
	17136,4
	8022,9
	16763,1
	101416
	5079
	-96337
	-78225
	100807
	-118919

	Сахарная свекла


	119837
	74066
	1987,3
	2567,4
	1788,2
	2752,3
	23860
	(13695)
	-37555
	-9113
	42965
	-71407

	Маслич​ные 
	6242
	2009
	28258,1
	37093,1
	27619,1
	22550,6
	3989
	29216
	25227
	-2705
	17749
	10183

	Молоко
	11453
	8651
	23809,8
	24857,9
	24397,0
	24606,9
	(6725)
	2171
	8896
	1645
	9067
	-1816

	Мясо КРС
	1286
	612
	109167,2
	112593,1
	221356,9
	166958,2
	(144276)
	(33271)
	111005
	75616
	2097
	33292


Исходя из данных таблицы 14 можно сказать, что зернопроизводство в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ в 2021 году по сравнению с 2020 годом оказалось менее прибыльной на 96337 тыс.руб. При этом на её уменьшение на 78225 тыс. руб. оказало влияние снижение объёма реализации, на118919 тыс. руб. – увеличение себестоимости 1 т продукции. Положительно на прибыльности производства зерна повлияло увеличение средней реализационной цены, благодаря чему она увеличилась на 100807 тыс.руб. Прибыльность сахарной свеклы уменьшилась на 37555 тыс. руб., тем самым принося предприятии убыток в размере 13695 тыс.руб. Это произошло из-за уменьшения количества реализованной продукции на 45771 т, увеличения средней цены реализации 1 т продукции на 580,1 тыс.руб., рост себестоимости единицы продукции на 964,1 тыс. руб. По производству мяса КРС наблюдается убыток в размере 33271 тыс. руб. В то же время наблюдается увеличение прибыльности производства продукции на 111005 тыс. руб.

Производства масличных культур и молока в организации за исследуемый период стали значительно прибыльнее.

3.3 Анализ прочих доходов и расходов

Цель анализа прочих доходов и расходов – выявление путей увеличения доходов и снижения расходов.

Доходами организации признается увеличение экономических выгод в результате поступления активов в течение отчетного периода или уменьшение обязательств, которые приводят к увеличению капитала, за исключение вкладов участников (собственников).

Расходами организации признается уменьшение экономических выгод в результате выбытия активов и (или) возникновение обязательств, приводящее к уменьшению капитала этой организации, за исключением уменьшения вкладов по решению участников (собственников имущества).

Общая сумма прочих доходов и расходов уточненный их состав может быть представлен в расшифровке к Отчету о прибылях и убытках и в пояснительной записке.

Прочие доходы и расходы отражают, прежде всего, результаты от инвестиционной, финансовой деятельности организации и от операций с имуществом организации.

Таблица 15 Анализ прочих доходов и расходов ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2020-2021 годы, тыс.руб.

	Показатель
	2020
	2021
	Изменение +/-

	Прочие доходы
	119796
	54229
	-65567

	Прочие расходы
	(55983)
	(10900)
	-45083


Из данных таблицы видно, что в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ в 2021 году по сравнению с 2020 годом прочие расходы уменьшились на 45083 тыс. руб., что оказывает положительное влияние на финансовый результат предприятия. В то же время произошло уменьшение прочих доходов на 65567 тыс. руб.

3.4. Анализ финансовых результатов от продаж продукции (выполненных работ и оказанных услуг)

Уровень рентабельности более полно, чем прибыль характеризует окончательный результат и эффективность хозяйственной деятельности. Он измеряет доходность предприятия с различных позиций и группируется в соответствии с интересами участников экономического процесса, рыночного обмена. Показатели рентабельности являются важными характеристиками факторной среды формирования прибыли (и дохода) предприятий. По этой причине они являются обязательными элементами сравнительного анализа и оценки финансового состояния предприятия. 

Для этого проведем анализ рентабельности предприятия в таблице 16.

Таблица 16 – Финансовые результаты предприятия ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2020-2021 годы

	Вид продукции


	Количество проданной продукции, т
	Полная себестоимость проданной продукции, тыс.руб.
	Прибыль (убыток) от реализации, тыс.руб.
	Рентабельность  (убыточность), %

	
	2020
	2021
	2020
	2021
	2020
	2021
	2020
	2021

	Зерно
	59499
	13606
	477351
	228071
	101416
	5079
	21,2
	2,2

	Сахарная свекла
	119837
	74066
	214293
	203851
	23860
	(13695)
	11,1
	(6,7)

	Масличные культуры
	6242
	2009
	172415
	45311
	3989
	29216
	2,3
	64,5

	Молоко
	11453
	8651
	279426
	212879
	(6725)
	2171
	(2,4)
	1,0

	Мясо КРС
	1286
	612
	284665
	102145
	(144276)
	(33271)
	(50,7)
	(32,6)


На данных таблицы 16 можно сказать, что ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2020-2021 годы является низкоприбыльной. В 2020 году предприятие получило прибыль от реализации продукции растениеводства и убыток от реализации животноводства, а в 2021 году убыточными являлись сахарная свекла и мясо КРС. Рентабельность зерна в 2021 году по сравнению с 2020 годом уменьшилась на 19 п.п., а рентабельность масличных культур при этом, наоборот, резко увеличилась на 62,2 п.п. За исследуемый период сахарная свекла стала убыточной, что объясняется снижением полученной от реализации продукции прибыли на 37555 тыс.руб. Мясо КРС за 2020-2021 годы является убыточном, но при этом оно в 2021 году стало рентабельнее на 12,1 п.п. Молоко в 2020 году принесла организации убыток в размере 6725 тыс. руб., но за следующий год его прибыльность составила 1%. 

Чтобы понять, как увеличить рентабельность продукции, нужно узнать, от чего она вообще может зависеть. Для этого проведём анализ влияния факторов на рентабельность отдельных видов продукции (табл.17).

Таблица 17 – Анализ влияния факторов на рентабельность отдельных видов продукции в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2020-2021 годы

	Вид про​дукции
	Средняя цена реализации, руб.
	Себестоимость 1 т, руб.
	Рентабель-ность, %
	Отклонение, %

	
	
	
	
	об​щее
	в т.ч. за счет

	
	2020
	2021
	2020
	2021
	2020
	2021
	
	цены
	себе​стои​мо​сти

	Зерно
	9727,4
	17136,4
	8022,9
	16763,1
	21,2
	2,2
	-19
	92
	-111

	Сахарная свекла
	1987,3
	2567,4
	1788,2
	2752,3
	11,1
	(6,7)
	-17,8
	32,5
	-50,3

	Маслич​ные культуры
	28258,1
	37093,1
	27619,1
	22550,6
	2,3
	64,5
	62,2
	32,0
	30,2

	Молоко
	23809,8
	24857,9
	24397,0
	24606,9
	(2,4)
	1,0
	3,4
	4,3
	-0,9

	Мясо КРС
	109167,2
	112593,1
	221356,9
	166958,2
	(50,7)
	(32,6)
	18,1
	-1,6
	-16,5


Как видно из данных таблицы 17, увеличению рентабельности продукции зерна в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2020-2021 годы на 92% привело увеличение средней реализационной цены на 7409 руб., но в то же время из-за роста себестоимости 1 т продукции на 8740,2 руб она уменьшилась на 111%. Рентабельность сахарной свеклы за исследуемый период снизилась на 17,8%, в том числе она увеличилась на 32,5% за счёт увеличения средней реализационной цены и уменьшилась из-за увеличения себестоимости 1 т. Рентабельность масличных культур, молока и мяса КРС в 2021 году по сравнению с 2020 годом имеет положительную тенденцию: она увеличилась на 62,2%, 3,4% и 18,1% соответственно. 

3.5. Выявление, подсчет и обобщение резервов улучшения финансовых результатов

Резервы увеличения суммы прибыли определяются по каждому виду продукции. Основными их источниками являются увеличение объёма реализации продукции и, снижение ее себестоимости, повышение качества товарной продукции, реализация ее на более выгодных рынках сбыта и т.д.

ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ не нуждается в подсчёте резервов по производству масличных культур, так как показатели на нее и так повышаются из года в год. А вот с зерном и сахарной свеклой судя по показателям наблюдается снижение.

Одна из главных задач руководства предприятия ООО «Агрофирма «Сарман» состоит в том, чтобы в конкретных производственных условиях находить и применять наиболее эффективные способы реализации резервов. Рассмотрим возникновение данных резервов под воздействием определенных факторов: они обусловлены сокращением потерь на предприятии; резервы обусловлены развитием внешней и внутренней организационно-технологической среды, а именно улучшение структуры посевов, уборки урожая в оптимальные сроки.  Затем проанализируем таблицу 18.

Таблица 18 – Резервы увеличения производства продукции растениводства за счет улучшения структуры посевов в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2021 год
	Культура
	Структура посевов, %
	Посевная площадь, га
	Фактическая урожай​ность в среднем за 3 года,ц
	Валовый сбор при структуре посевов, ц

	
	Факт
	возмож-ная
	факт
	возмож-ная
	
	факт
	возмож-ная

	Озимые зерновые
	41,3
	42,5
	6907
	7108
	32,1
	221715
	228167

	Яровые зерновые
	38,1
	36,8
	6369
	6152
	24,3
	154767
	149494

	Зернобо-бовые
	1,3
	1,2
	215
	198
	30,7
	6601
	6079

	Сахарная свекла
	19,3
	19,5
	3233
	3267
	369,2
	1193624
	1206176

	Всего
	100,0
	100,0
	16724
	16724
	х
	1576707
	1589916


 Как показали результаты таблицы, можно сделать вывод о том, увеличение доли озимых культур в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ до 42,5%, позволит увеличить валовой сбор на 6452 ц.  При возможной структуре посевов по яровым культурам равной 36,8%, валовой сбор при данной структуре посевов будет ниже, чем фактическое значение на 5273 ц, и составит 149494 ц. Уменьшение доли зернобобовых культур до 1,2% приводит к снижению валового сбора на 522 ц, и составит 6079 ц. Увеличение доли сахарной свеклы до 19,5% позволить увеличить валовой сбор на 12552 ц.

Таким образом, увеличение доли озимых культур до 42,5% и сахарной свеклы до 19,5% в общей посевной площади зерновых культур позволит увеличить объем производства зерна и сахарной свеклы на 13209 ц .

Немаловажным резервом увеличения производства продукции является недопущение потерь при уборке урожая. Чтобы определить их величину, необходимо сопоставить урожайность на площадях, где уборка урожая проведена в оптимальный срок и с опозданием (табл.19).

Таблица 19 – Резервы увеличения производства зерновых культур и сахарной свеклы за счет уборки урожая в оптимальные сроки в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2021 год

	Культура
	Площадь, убранная позже оптимального срока, га
	Урожайность при уборке, ц/га
	Потери продукции, ц

	
	
	в срок
	позже
	с 1 га
	со всей площади

	Пшеница
	100
	22,0
	20,0
	2,0
	200

	Ячмень
	250
	13,0
	11,5
	1,5
	375

	Сахарная свекла
	130
	231,5
	228,0
	3,5
	455

	Всего
	480
	х
	х
	х
	1030


По результатам таблицы, можно сказать, что при поздней уборки урожая мы получим меньше урожайности с ц/га, а именно по пшенице 2 ц/га, по ячменю 1,5 ц/га, по сахарной свекле 3,5 ц/га. Можно сказать, что за счет уборки урожая в более сжатые сроки, урожайность уменьшилась на 6 ц/га. Потери продукции составили 1030 ц, этого можно было избежать, проведя уборку урожая в оптимальные сроки. Из этого следует, что предприятию нужно лучше соблюдать сроки уборки урожая.

В заключении анализа обобщим все выявленные резервы в натуральном измерении. Для этого рассмотрим следующую таблицу.

Таблица 20– Обобщение резервов увеличения производства продукции растениеводства в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за 2021 год

	Источник резервов
	Зерно, ц
	Сахарная свекла, ц

	1. Улучшение структуры посевов
	657
	12552

	2. Уборка урожая в оптимальные сроки (недопущение потерь при уборке урожая)
	575
	455

	Всего, ц
	1232
	13007

	Фактический объем производства продукции в сопоставимых ценах, тыс.руб.
	2302,5
	4125,4

	Резерв увеличения продукции в сопоставимых ценах, тыс.руб.
	13,4
	72,4

	Резерв в % к фактическому объему производства продукции
	0,6
	1,8


Исходя из данных таблицы можно сделать следующие выводы: при увеличении производства зерна в ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ за счёт улучшения структуры посевов на 657 ц и за счёт уборки урожая в оптимальные сроки на 575 ц объём производства продукции увеличится на 13,4 тыс.руб. или на 0,6%. В то же время при увеличении производства сахарной свеклы за счёт улучшения структуры посевов на 12552 ц и за счёт уборки урожая в оптимальные сроки на 455 ц объём производства продукции увеличится на 72,4 тыс.руб. или на 1,8%.
ВЫВОДЫ И ПРЕДЛОЖЕНИЯ

Исследуемое предприятие ООО «Агрофирма «Сарман» Сармановского района РТ  представляет собой сельскохозяйственную организацию, основным направлением деятельности которой является смешанное сельское хозяйство. 

В первой главе курсовой работы излагаются теоретические вопросы, связанные с анализом финансовых результатов организации. Речь идет о понятии, составе, основных этапов формирования и методики анализа финансовых результатов.

Во второй главе курсовой работы проведен практический анализ финансового состояния предприятия и его краткая характеристика. Так, можно сказать, что показатели фондооснащенности и фондовооруженности труда, а также показатели энергооснащенности и энерговооруженности труда в изучаемой организации имеют тенденцию увеличения.  Изучив уровень рентабельности за последние 3 лет, мы обнаружили, что данный показатель достаточно высок. Поэтому можно сделать вывод, что предприятие работает эффективно. Выручка организации постоянно колеблется, поэтому нельзя конкретно охарактеризовать деятельность сельскохозяйственного предприятия. Проанализировав финансовое состояние, было выявлено, что баланс ООО «Агрофирма «Сарман» не является абсолютно ликвидным, так как предприятие испытывает недостаток в наиболее ликвидных активах и профицит в трудно реализуемых активах. В связи с этим, в целях достижения абсолютной ликвидности баланса необходимо либо увеличить объем денежных средств организации, либо значительно сократить величину срочных обязательств, путем их погашения. 

Почти все коэффициенты платежеспосбности отклоняются от нормативного значения. Это показывает сложности в оплате по своим обязательствам, невозможность выполнения обязательств в случае сложностей с реализацией продукции, необеспеченность гибкостью в использовании собственных средств и т.д. 
В заключительной части курсовой работы проведен анализ финансовых результатов и выявление резервов улучшения финансового состояния деятельности организации. На основе анализа резерва увеличения прибыли от продажи продукции, проведенного в предыдущих главах, мы может сделать выводы о том, что на рассматриваемом предприятии существуют следующие резервы увеличения прибыли от продажи продукции:
· увеличение объема производства и реализации выпускаемой продукции;

· снижение себестоимости выпускаемой продукции;

· повышение качества выпускаемой продукции.

Также можно предложить варианты по улучшению финансовых результатов от продажи продукции ООО "Агрофирма «Сарман" Сармановского района РТ, которые возможно применить как в краткосрочном и среднесрочном, так и в долгосрочном периоде:

· рассмотреть и устранить причины возникновения перерасхода финансовых ресурсов на управленческие и коммерческие расходы;

· усовершенствовать управление предприятием, а именно:

· выделить в составе структурных подразделений и структурных единиц предприятия центры затрат и центры ответственности;

· внедрение на предприятии системы управленческого учета затрат в разрезе центров ответственности, центров затрат и отдельных групп товарной продукции;

· осуществлять эффективную ценовую политику, дифференцированную по отношению к отдельным категориям покупателей;

· совершенствовать рекламную деятельность, повышать эффективность отдельных рекламных мероприятий;

· осуществлять систематический контроль за работой оборудования и производить своевременную его наладку с целью недопущения снижения качества и выпуска бракованной продукции;

· при вводе в эксплуатацию нового оборудования уделять достаточно внимания обучению и подготовке кадров, повышению их квалификации, для эффективного использования оборудования и недопущения его поломки из-за низкой квалификации;

· повышение квалификации работников, сопровождающуюся ростом производительности труда;

· разработать и ввести эффективную систему материального стимулирования персонала, тесно увязанную с основными результатами хозяйственной деятельности предприятия и экономией ресурсов;

· использовать системы депремирования работников при нарушении или трудовой или технологической дисциплины;

· разработать и осуществить мероприятия, направленные на улучшение материального климата в коллективе, что в конечном итоге отразиться на повышении производительности труда;

· осуществлять постоянный контроль за условиями хранения и транспортировки сырья и готовой продукции.

Правильно составленная отчетность о формировании финансовых результатов и выполнение указанных выше рекомендаций позволят обеспечить в организации финансовое благополучие и эффективное функционирование в дальнейшем.
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